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【编辑推荐】

《懂法律，成交更简单》告诉你，保险是顺便被卖出去的，只要你懂法律。

懂法律，高净值客户更信任；懂法律，大保单销售不再难；懂法律，缔造保险销售新思
维。保险业金牌讲师，手把手教你法商智慧。

【内容简介】

怎样卖保险才能促成签单？每一位保险代理人都希望知道答案。

保险签单是一种营销结果。保险代理人如果能从生涯风险的角度切入，将保险这种金融
工具用于解决客户的问题，让客户意识到自己的需求，就能顺理成章地签单。安全性是
保险产品的真正卖点，安全性的要素之一就是法律知识。因此，运用法律，保险代理人
就能够找到目标客户，激发客户利用保险保护自身财富、顺利实现财富传承、合理避税
和规避债务的需求。

《懂法律，成交更简单》作者认为，保险作为一种金融工具是用来防范风险的，但是我
们对风险的理解不能局限于生老病死残，而应该上升到生涯风险。简单来讲，健康保障
类保险保的是“人”，理财储蓄类保险保的是“钱”。这本书把法律这门专业性很强的
学科和保险营销实战有效结合，帮助保险代理人树立保险销售新思维。

懂法律，保险代理人就能达到一种更高的销售境界：保险是在被用来解决问题的时候，
作为一种金融工具顺便被销售出去的。

作者介绍: 

游森然

中国保险讲师协会副秘书长，中国保险冠军论坛CICF金牌讲师。

西南财经大学民商法学硕士（保险法方向），万商天勤律师事务所（上海分所）合伙人
。

金融理财规划师、税务筹划师、演讲家。具有寿险组训、商业银行高级产品经理从业经
验，在做律师期间，常年活跃于各大银行私人银行部门以及第三方财富管理机构。能从
法律、行政法规、产品、司法判决、保险公司两核管理综合考虑，给客户提出切实可行
的解决方案。
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标签

法律

保险

法学

销售

340法律

【学科】法学

评论

对于法律和保险的关系阐释的很到位，不盲目推荐也不盲目诋毁，是三观很正的一本书
，具备实践价值，对刚进入保险行业的人有帮助，可以建立一种正确的框架感和理念感
，是可以看第二遍的书。
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-----------------------------
承认看不懂

-----------------------------
干货挺多的，推荐。

-----------------------------
作者作为专业研究保险和相关法律的专业人士，填补了这方面书籍的空白。其中多有真
知灼见，专题讲解精彩。只是文字比较冗长，系统性、结构性方面还有空间。

-----------------------------
三流的人卖产品，二流的人卖观念，一流的人提供解决方案。这会成为保险未来发展的
趋势。书中很多干货，经营高端客户可参考。

-----------------------------
简单易懂的法商知识，各种法律条文配合一些案例讲解，也比较通俗易懂。
还举例了文强的例子。哈哈。

-----------------------------
很多内容在其他书中已经看过，所以这本书给我的新知识不太多。如果对于初学者来说
，应该还好吧！

-----------------------------
婚姻、债务隔离那几章不错，再一次把与保险相关的法条强化了，结合实例。税务那章
比较鸡肋，和以往听到的讲座一样，还停留在促进成交的浅层次，没有看到更多利害分
析。中国的房产税和遗产税一定会收，只是不知道还要多久，因为这其实会损害既得利
益者的现实利益。10年20年都不一定能完成这个过程。保险一线工作者，尤其是服务
高端客户，还是要再进一步、深入全面学习，不能只听一家之言。
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