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本书与《门口的野蛮人》写作异曲同工，作者同样通过大量访谈获取第一手资料。不同
的是，本书将全面展现传奇投资公司KKR的崛起与成熟。除了商业运作中的人性、销售
手段、利诱与博弈、不可预知的种种机缘，读者还将领会到--

私募股权的机会因危机而产生。

私募股权公司必须完全控制资金、自由运用，让合作伙伴遵从私募股权公司的意愿。

私募股权公司必须为旗下企业建立明晰的领导力量，特别是建立一套财务控制系统，让
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经理人领悟他们必须实现的目标。

私募股权投资不能永不退出。

私募股权公司必须确保自身团队的稳定。

作者介绍: 

乔治·安德斯

George Anders

《华尔街日报》的资深记者，专注于杠杆收购长达十多年。他与妻子现居纽约。
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评论

MBO或者野蛮人的杠杆收购，原股东获得高额股权转让收益，收购资本获得利息收入
，管理层获得黄金降落伞或利润分成，唯有一线员工不断的压缩成本创造现金流以偿还
收购借款，承担管理层、野蛮人高额利润。
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不错

-----------------------------
无论创造了多少财富，始终与基层工人无关，工人始终处在一个压迫的境地。

-----------------------------
KKR崛起之路的全面回顾，内容、作者都与《门口的野蛮人》无关
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书评

我先抛出一个观点：未来好莱坞一定会有一个一部电影会是KKR的故事，我想这个名字
可能是“The Rise of
KKR”,或者用其他名字，但是总体就是通过KKR作为载体，来展现里根时代——新自由
主义到目前的美国金融史诗电影。 读完门口的野蛮人I
，很多人都会对KKR产生兴趣。KKR的MBO操...  

-----------------------------
英文版是1992年出的。主要内容是1977-1998年之间KKR在美国的杠杆收购简史。从KK
R创立开始，讲到1990年KKR差点倒闭。国内A股市场上前几年的“宝万之争”就是杠杆
收购。
同《门口的野蛮人1》一样详尽可信的细节还原。书后注释页作者说采访了书中的243
人。书中的许多信息都给出来...  
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