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《金牌外贸业务员找客户:17种方法•案例•评析》由合众出口网把大师们的心得体会
编著成书，从不同角度叙述了寻找客户的方法，以丰富的案例加以生动展现，并由合众
出口网的总监加以点评。读完这些“私家秘笈”，你将获得17种找客户的方法，以及更
好地开拓客户的思路。
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外贸

销售

贸易经济

中国

经济与管理

经济

职场营销

评论

还好而已~~~~无什么感觉

-----------------------------
可以作为外贸启蒙读物，提供了很多找客户的方法并有详细的电话及网址
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很多干货，然并卵。
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书评

实用性值得怀疑 比如用SKYPE找客户 前半部分介绍了这个软件
然后把软件的帮助贴到了书上 然后教你用搜索用户的功能 关键词叫你要多发挥想象力
…… 出书本身时效性就差了一些 然后又没有理论和系统性的知识 真的没啥营养
感觉就像把论坛上个人经历的精华帖子拼一拼 然后就出书...  
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