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本书精选扎克伯格、稻盛和夫、马云、刘强东、任正非、俞敏洪等全球商界大佬的经营
案例，在分析总结这些企业家的成败得失的过程中，清晰呈现了现代商业社会下，成功
者们共循的商道铁律。

同时，本书也让人们清楚的看到，在互联网3.0时代，商战已经不再是简单的产品、价
格、渠道之战，而是复杂多变的认知之战，在这个战场中，所有人都在离经叛道，所有
人都在改变规则，所有人都在追赶未来。
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管理

创业管理

评论

创业是人性的需求，同时又违反人性：每个人都想掌控自己的命运、时间，获得自由、
一种真实的人生体验而不是浑浑噩噩的生存，对于大部分平民阶层面临：创业/大企业
爬梯子/仕途……，然后创业是其中最没有硬门槛（成功率另当别论）。但创业需要的
独立特行、看不到尽头的等待、和不确定性为伴、长期的高度专注、主动又勤奋的劳作
又与人的天性中的惰性的部分相抵触。我觉得可以把创业过程理解穿越龙卷风：大部分
人不知道被卷到哪里，而幸运的穿过风暴的那个人再也不是当初那个人了，他已经被这
个过程锻造了，否则他无法穿越。这本书有些章节采访还不错

-----------------------------
有近年成功和失败的创业案例，但是成功不能复制，失败中的教训也许换个地方就成了
成就一生的决策关键点。
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