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《抓住大客户把大象装进口袋》讲述了如何接触大客户，追求大客户，与大客户建立长
远稳定的伙伴关系，使你的销售业绩伴随大客户成长呢？大客户就象大象。他们很大，
行动缓慢，反应迟钝，他们容易交往，但又很固执。大象也很聪明，记性又好，但有时
会很威严，不太好惹。所以，跟大象打交道的时候，必须要非常地小心谨慎。作者已经
帮助过各种行业中大大小小的很多公司，教他们如何赢得大象的芳心，如何抓稳大客户
，拿到大合约。只要你愿意卷起袖子，认真执行大象战略，一定能够成功！
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标签

大客户

营销

销售

管理

市场营销

职场
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客户

商业

评论

第一境界 整体思维

-----------------------------
营销实战技巧

-----------------------------
刚刚读了序和前言，翻译的水平不错，看来是实战经验提炼出的书。争取明天看完它，
希望后面的正文不要叫我失望。

-----------------------------
把大象抓住

-----------------------------
一般，只有案例，没有模型/方法论，www.differencemaker.com

-----------------------------
非常简单明了地给出了与大客户打交道的重要提示点。

-----------------------------
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书评

这本书谈的是大客户营销。
这本书的内容算不上全面的总结，也没法教你什么奇招。不过，看一遍还是会对你提出
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一些好的建议、好的提醒。 也许，营销方面的书可以分成三种：
1、非常出色的好书，并且帮助你构建脑子中的营销思维架构
2、非常好，实战性强，这些书可以时不时拿一本...  

-----------------------------
很喜欢这种能不断举出自己的例子来作证明的书，
自己做事不可能得到大师的指导，能看到好的案例就足够了，这本书满足了我。
至少，让我看到了很清楚的做事逻辑  

-----------------------------
美国式的营销图书，通俗易懂，且具有实战性。尽管缺少一些成体系的知识结构，但是
消化吸收根本不是问题。
从认识自我，寻找大象，到切入主题，寻找内部支持者，处理内生和外生危机。
个人觉得很受用。  

-----------------------------
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