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《国际贸易实务》是一门主要研究国际商品交换的具体过程的学科，也是一门具有涉外
活动特点的实践性很强的综合性应用科学，凡国际经贸类专业都把本课程作为一门必修
的专业基础课程。《国际贸易实务》分为四篇：第一篇，国际贸易术语；第二篇，国际
货物买卖合同条款；第三篇，进出口合同的商订和履行；第四篇，国际贸易方式。在每
篇内，分别包括若干章节，全书共二十二章。

作者介绍: 

石玉川，对外经济贸易大学教授。曾以访问学者身份先后赴美国、英国和日本进行学术
交流活动。现兼任中国国际经济贸易仲裁委员会仲裁员。多年来从事法律惯例和实务的
研究与教学工作。主要著作有《国际贸易事务》、《国际经济贸易理论与实务》、《国
际结算惯例及案例》、《国际贸易方式》和《进出口交易惯例与案例》等20余部。

黎孝先，对外经济贸易大学教授，享受国务院政府特殊津贴专家，曾兼任中国海商法起
草委员会委员、中国国际经济贸易仲裁委员会仲裁员、深圳赛格集团决策咨询委员会高
级顾问等职。执教期间，先后应邀赴美国、日本及港、澳地区讲学和参加学术交流活动
，相继发表国际经贸方面的著作50多部及学术论文多篇。其主编的《国际贸易实务》一
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书已累计发行170多万册，多次被评为全国高校优秀教材，并列入“十一五”国家级规
划本科教材。
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评论

这本书应该是大学教材里读得最用心的，也是最喜欢的一本，毕业后也是把这本书作为
框架带到工作里。想想能够重回外贸圈还是很欣喜的，再拿出来复习准备面试吧，希望
一切顺利。

-----------------------------
都是因为你。。。

-----------------------------
当年特意买的教材！认真学了！

-----------------------------
只适合当工具书



-----------------------------
这本书应该是大学教材里读得最用心的，也是最喜欢的一本，毕业后也是把这本书作为
框架带到工作里。想想能够重回外贸圈还是很欣喜的，再拿出来复习准备面试吧，希望
一切顺利。

-----------------------------
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书评

如题，教科书就不用上架了哇，奇怪， 豆瓣还有字数限制，非得让我码这么多字？？
啊 。。。。。。写了这么多还不够啊？？ 好吧 国际贸易的理论学好是非常重要的，
然后实务有了坚实的理论基础， 就能做的更好  
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