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《外贸英语话题王》是目前市场上最完整、最全面的外贸会话大全。300多个外贸情景
，6000多个最实用的对话表达，70多个外贸文化背景知识，1400多个难点注释，5000
多个高频外贸词汇，让你轻松学习，举一反三，随心所欲表达自己。高频外贸话题无所
不包，迅速提升你在职场上的含金量。外贸谈判、商品报关、检验包装、国际税收、广
告营销、商标专利、商业宴请……全部收录！立刻让你与同事、上司、合作伙伴拉近距
离，成为真正的外贸达人！！剑桥商务英语资格考试，顺利通关。完全收录剑桥商务英
语考试（BEC）大纲中的必考6000个常用词汇，流利口试+高分笔试=顺利过关！
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外贸英语话题王(最新升级口袋版)(附听说读写多媒体光盘1张)

作者介绍: 

戴卫平，1956年生，福建仙游人。先后求学和任教于吉林师范大学英语系(1978～1982)
、吉林大学外文学院(1985～1988)、大连理工大学外语学院(1988～1995)、英国埃塞克
斯(Essex)大学语言学系(1995～1997)。1993年晋升为副教授，1999年晋升为教授，现任
教于中国石油大学(北京)外语系。学术兴趣为语言学、语言与文化。近几年出版著作20
多部，在中文核心期刊、外语类核心期刊上发表论文50多篇。
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很不错，涵盖了外贸的所有话题
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真的是好书！ 可以“强身健体”，不用错过 ！
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