
渠道的衰落

渠道的衰落_下载链接1_

著者:王涛

出版者:

出版时间:1970-1

装帧:

isbn:9787500472025

《渠道的衰落:经销商未来的转型方向》是《货架上的战役》的姊妹篇，作者在培训过
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程中有感于广大经销商对行业发展前途及转型方向的热切关注和对相关问题的迫切需要
专门撰写了这部书稿，详细分析了经销商在现代零售业的变革中所处的不利地位及具体
的转型方向，旨在指导国内经销商根据市场的变化调整经营策略，发掘本企业优势及早
转型，以应对现代营销所发生的质变，为不同类型经销商指出了既顺应市场需要又切合
企业利益的出路。

一直以来，经销商都是一个经常被人忽略的弱势群体，不仅受到来自厂商和零售商的双
重压力，而且国内的管理界和学术界也并没有把经销商作为研究的重点。《渠道的衰落
:经销商未来的转型方向》认为，一个行业中有无传统的经销商职能存在，以及经销商
是否在执行这个行业所需要的正确职能，直接影响这个行业中供应链的效率，其实最终
还是反应到了消费者在这个行业中所花费金钱的多少，同时也代表了这个行业的整体竞
争能力。经销商环节的整合是整个供应链整合的关键一步，因此在任何国家市场和行业
中都是一个必然要解决的问题，所不同的只是整合的时机问题而已。那么，对于独立的
经销商来说，找到正确的出路就意味着找到未来的生意机会，意味着经销商企业的生存
和持续发展。那么在国内市场上，到底经销商新的出路在哪里？如何寻找经销商在供应
链中的新职能呢？这正是《渠道的衰落:经销商未来的转型方向》所着力解决的问题。

揭秘供应链内部利益斗争的真相。剖析厂商、经销商、零售商三者之间的博弈。揭示传
统经销商退出供应链的根本原因。探索零售商要求取消经销商的内在因素。为经销商提
供了判断转型时机的方法。分析了影响经销商转型方向的5个因素。为不同类型的经销
商提供了6种转型方向。为经销商提供了一套判断转型方向的方法。指出厂商采取直供
模式的风险。
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