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“最职业的销售艺术大师。”

http://www.allinfo.top/jjdd


——美国《时代》周刊

丹尼的著作在46个国家销售全球销量超过200万册。

在当今商业社会中，每个人都需要赢得新的生意，不管他们是不是销售团队中的一员。
本书针对那些深知销售的重要性、但缺乏专业培训或销售勇气的人，帮助他们进行高效
的销售活动。理查德．丹尼是世界上最负盛名的销售大师，他能让你摆脱对销售的恐惧
，告诉你要做什么、如何去做。这本书完全体现了丹尼的风格，自始至终都在激励和启
发你，使你拥有获得成功的能力和自信。书中对销售的每一个主题都进行了详细的讨论
，包括：

◎简单便捷的取胜诀窍

◎成功地进行陈述

◎如何与决策者会谈

◎价格不是最低时如何获得订单

◎如何让顾客热心为你推荐

◎如何约见客户

◎如何打败竞争对手

◎提供卓越的客户关怀

本书来自丹尼多年的经验积累，充溢着远见卓识。不管你在公司处于什么职位，丹尼都
能帮助你获得所需的技巧和策略，最大化你的赢利能力。

作者介绍: 

理查德·丹尼是一位极为成功的商人，也是英国最负盛名的商业演说家，他的演讲不仅
能够激励、启发和教育听众，而且能让听众在实际操作中受益。在过去的20多年里，他
一赢在和全世界的人们分享他的成功理念。作为一位广受欢迎的激励型演讲家，他已经
成为国际培训圈里的神活。他是理查德·丹尼集团的董事长，该集团在销售力、领导力
、管理能力、客户关怀、业务增长等方面的商务培训居于全球领先地位。理查德是英斟
职业销售资格认证和领导与管理资格认证机构的创始人。此外，他还是英国一家电信公
司的董事长。

理查德是全球畅销书《赢在销售》的作者，他还著有《成功的动因》、《赢在交流》、
《为自我而赢》等图书。他的作品被翻译成了26种语言，在46个国家销售，全球销量
逾两百万册。

理查德还是一名电台主持、作家。已婚，有四子，热爱多种体育项目。在他的陈述中穿
插着逸闻趣事，轻松又幽默。他总是讲大白话，在逗乐听众方面有着神奇的能力，是一
位才情卓绝的沟通专家。除了富有主题演讲的经验外，理查德还经常担任会议主席和主
讲人。
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