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"
本书以拼多多平台店铺运营为主题，系统讲解新手开店、店铺装修、爆款打造和口碑营
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销等一系列知识，为读者提供具体的实战方法，帮助读者提升店铺营销推广效率，摆脱
销量低迷困境，打造畅销常销爆款。

全书共11章：前3章为新手开店篇，介绍店铺运营基础工作，包括运营思维、创建店铺
、平台规则等内容；第4～5章为店铺装修篇，介绍店铺装修技巧，主要讲解拼多多平台
美工需要掌握的设计实操技能；第6～8章为爆款打造篇，介绍如何打造爆品、提升转化
率；第9～11章为口碑营销篇，介绍如何对商品进行营销推广，包括客服管理、付费推
广以及活动推广等内容。

本书结构清晰，内容丰富，语言简洁，适合想了解拼多多、想在拼多多开店的创业者、
想提升的卖家、想拓展线上渠道的实体店主、想用业余时间赚钱的全职家庭主妇，以及
相关的电子商务运营人员学习。"
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资深电商创业者，淘宝卖家，微店经营人士

拼多多首批店铺运营者，熟悉拼多多的商业模式、店铺运营

在店铺平台的选择、货源的挑选、商品的美化、品牌的宣传，以及客户沟通，经验丰富
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