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《精细化增长》讲过去30年，由于中国经济的强劲增长和低成本的运营环境，许多中国
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企业都将增长视为理所当然。然而，这种轻易便可实现增长的年代已经结束。如今，出
口市场不景气、劳动力及其他要素成本上涨、环保压力不断加大，中国的商业环境已经
发生较大转变，寻找新的增长模式已经势在必行。

许多管理者并不了解实现增长的最佳途径，经常把太多时间花在市场份额等次要的动因
上。在这一背景下，麦肯锡推出《精细化增长》一书，为制定更加精细化的管理决策开
发了一套技术和工具。

·你是否知道公司业务未来的关键增长点在哪里？

·你是否知道这些业务的收入与利润在价值链上如何分布？

·你是否知道这些业务中真正的增长机会，是来自于战胜竞争对手、增加市场份额，还
是提升业务组合或并购?
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帕特里克·维格里

麦肯锡亚特兰大分部的负责人，领导公司在美洲的战略咨询业务。他的工作主要是帮助
公司设计、实现复苏和增长战略。

斯文·斯米特

麦肯锡阿姆斯特丹分部的负责人，增长研究项目的联合负责人。他曾为各种行业的公司
提供服务，其中包括电信行业、高科技行业和媒体行业

迈赫达德·巴加伊

在悉尼开展的增长炼金术项目的项目总监，他以前是麦肯锡悉尼和多伦多分部的合伙人
，也是全球增长业务的联合负责人。他是国际热销的《增长炼金术》一书的合著者。

目录: 推荐序特别感谢致谢前言序言 要么增长，要么退出第1部分 增长的雄心 第1章
精细化的世界 第2章 理解公司业绩 第3章 三个增长引擎 第4章 细节下的公司第2部分
增长的方向 第5章 业务组合 第6章 并购 第7章 市场份额增长 第8章 增长的方向 第9章
变，还是不变第3部分 增长的架构 第10章 架构的理念 第11章 对镜自查 第12章
精细蓝图 第13章 打造规模平台 第14章 基于集群的增长结语 领导增长附录A
增长与价值附录B 两条增长之路，两条退出之路译者后记参考文献
· · · · · · (收起) 

精细化增长_下载链接1_

标签

商业

javascript:$('#dir_3519485_full').hide();$('#dir_3519485_short').show();void(0);
http://www.allinfo.top/jjdd


管理

战略

麦肯锡

精细化增长

投资

超越曲棍球作者

自我修炼

评论

增长战略不得不看的书目
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