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《销售主管:实用手册》定位于销售主管人群，目的在于告诉销售主管相关的知识，使
其更好地掌握销售业务和销售管理，更好地发挥潜能，带好销售队伍，创造业绩，为企
业服务，从而使个人得到提升。 

销售是企业生存与发展的重要因素，它关系到企业的生死存亡。而销售主管在其中的作
用是举足轻重的。销售主管既是一个战略家、销售大师，也是联系销售队伍与公司管理
层的纽带。由于销售市场千变万化，销售主管必然面临许多挑战。那么，如何处理好这
些挑战，从而把挑战变成个人成功的机遇，最终成为优秀的销售主管，这是销售主管认
真对待的一个难题。
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