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《人脉存折:构建你自己的人际关系网(第2版)》是2004年全国优秀畅销书——《人脉存
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折》的修订版，既保留原书叙述简洁、案例详实，实用性强的特点，又结合中国人际交
往中的世故人情与现实中求人办事的客观需求，涵盖了有关人脉经营、场景应用、交友
策略、拓展圈子等方方面面的人脉常识和经验。总之，《人脉存折:构建你自己的人际
关系网(第2版)》可以算是当下最实用、最时尚的人脉大全。衷心希望您在翻开《人脉
存折:构建你自己的人际关系网(第2版)》的同时，就找到了开启您人脉存折的密码，也
找到了一把开启您人生幸福与成功的金钥匙。

人脉的积累是长年累月的，是一种在工作和生活中养成的习惯，并不是一件要刻意定时
完成的项目。不管是一条人脉，或是由人脉伸展出去的人脉，都需要长期的付出与关怀
，这样才能在看似不经意间逐步建立起自己的人脉网。
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励志

****

评论

到处收集点小故事，抄抄好别人的书，只是不能给零克星罢了

-----------------------------
属于那种可以用一天时间看完的，不要投入太多精力，泛读就好，不读最好。。。

-----------------------------
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书评

当时是看来里面一个故事才决定购买的，买来读了下，发现很难读完，说教太多，类似
90年代的教科书，故事较少，我个人喜欢看案例和案例分析，不太符合我的口味。
读完后，发觉没有留下任何直接记忆的记忆，就是我对此书的评价  

-----------------------------
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