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《商务谈判与推销技巧》介绍了商务谈判与推销理论、谈判策略、推销技巧、推销程序
、推销管理、价格磋商、商务沟通和商务礼仪等内容，对商务谈判与推销从理论和实践
方面进行了系统的阐述和分析。 
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《商务谈判与推销技巧》理论联系实际，体现了理论性与实用性的统一；书中内容丰富
，体例新颖，体现了导学性与趣味性的特点。《商务谈判与推销技巧》既适合普通高等
院校市场营销和工商管理专业本科生做教材，也可作为高等职业技术学院和高等专科学
校营销类专业学生的通用教材，亦适合企业营销管理人员和推销人员学习使用；对希望
了解商务谈判与推销知识的读者来说，《商务谈判与推销技巧》也是一本理想的入门读
物。
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