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为使《伙伴式营销:工业品价值链营销之道》更具可读性、实用性与实战性，每一章都
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对核心观点加以提炼，并辅之以营销个案、实战工具。基于此，《伙伴式营销:工业品
价值链营销之道》无论是作为工业品企业经营管理团队的培训读本，还是作为营销人员
的自我学习充电手册，都具有很强的参考价值与实用价值。总体来说，《伙伴式营销:
工业品价值链营销之道》适合于在工业品企业从事销售、渠道、企划、品牌、服务等相
关岗位的工作人员阅读，以及从事工业品营销咨询、策划与培训的职业顾问阅读。同时
，《伙伴式营销:工业品价值链营销之道》还适合于工业品渠道分销商、终端商的相关
人员阅读，了解工业品企业“营销新政”，进而在合作中更好地与工业品企业实现良性
价值互动。另外，《伙伴式营销:工业品价值链营销之道》也可以作为高等院校市场营
销管理及相关专业的师生学习及研讨之用，因为《伙伴式营销:工业品价值链营销之道
》中的很多内容是从课本上无法获得的。对于社会上其他从事工业品营销研究的相关人
员而言，亦具有极强的参考价值与借鉴价值。有理由相信，《伙伴式营销:工业品价值
链营销之道》是一部不折不扣的工业品创新营销专著，也是一本启迪智慧、开启思维的
实战读本，可以为读者打开工业品营销革命的“武器库”大门。
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