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《经销商还能怎么管》由武汉大学出版社出版。市场在变化，经销商也在变化，要管理
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好经销商，获得市场主动。必须具备新思维，采取新办法，创建和谐的厂商关系。《经
销商还能怎么管》教你怎样创建和谐的厂商关系，让你受益匪浅。
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森潘纺织品贸易(上海)有限公司 总经理
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《经销商经管技术交流杂志》主编

2005年开始设立针对复转军人的就业与创业的课题，并与北京军地两用人才学院合作
，进行了大量的部队走访，组织举办了多场个人社会发展问题座谈会。对于战士转业退
役之后的就业和创业问题，进行着持续的深入调研与解决方案研究。并以文章、专著、
讲座、项目辅导，企业嫁接等形式，进行落地实施。
同时，基于对各类型企业的人力资源引进需求的研究，将企业的员工储备和招聘，与复
转军人的就业问题进行结合，初步构建复转军人与企业人力资源部门的对接体系。逐步
实现战士入伍时即启动个人职业化培训，并与企业人力资源部开始联系对接，提前导入
职业规划和针对性职业技术学习，实现战士退伍与企业招聘的结合。
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