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《制药企业精英型招商运营系统的构建》讲述了：“制药企业精英型招商运营系统”是
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一个战略清晰、目标明确、销售行为专业、管理规范、部门间合作良好、市场推动能力
强的实用型招商运营系统。为便于读者能够掌握并运用其核心理念，作者采用了从整体
到局部的方式，先后从“环境”“思想”“资源”“价值”“执行”和“提升”六个部
分进行介绍：在“环境”部分，对制药企业的运营现状进行了深度剖析，指出了未来运
营的发展方向；在“思想”部分，运用了系统论的方法，从整体的角度分析了“招商”
的本质，指出了企业在招商过程中的常见误区，并提出了高效招商所必须具备的“核心
思想”；在“资源”部分，分析了“资源的属性”对运营过程的影响，并给出了“如何
合理选择和利用资源”的指导思想；在“价值”部分，强调了企业（员工）与代理商之
间互动的基本价值观和原则，这些价值观和原则能够帮助企业更好地理解和管理代理商
；在“执行”部分，详细介绍了“精英型招商运营系统”的运营流程，并构建了能够提
升管理效率的“运营反馈系统”；在“提升”部分，介绍了能够持续提升业绩的各种可
能方式，并提出了“成功招商运营系统的五大特征”，旨在帮助企业能够更清晰地判断
其现状，找到提升企业综合实力的方向。该书适合制药企业管理层及相关人员阅读参考
。
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