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在一家公司里，采购和销售是仅有的两个能够产生收入的部门，其他任何部门发生的都
是管理费用。”供应链作为企业的第三利润源泉，使得21世纪企业与企业之间的竞争已
经更多地表现为供应链之间的竞争。作为供应链三大核心内容之一的采购，早在20世纪
60年代就已经被视为利润中心，削减采购成本将极大提升企业盈利能力，进而增强企业
的竞争优势。《采购成本控制与供应商管理》将先进的采购理念与实用的采购技巧相结
合，为企业界同仁提供了简而易行的采购管理方案，对于想控制好采购成本并对供应商
管理感兴趣的企业界人土来说是非常有价值的参考书。
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评。2008年4月曾专程赴日本丰田汽车考察精益生产降低成本之道。
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专业知识

方法论

评论

第一个项目就接触全新领域，每日都在否定自己，重塑自己的过程中。加了个油！

-----------------------------
不错，很实用 反复读一边用

-----------------------------
经典

-----------------------------
浅显易懂，体系清晰。

-----------------------------
很棒的专业书，条理清晰，全面，例子典型助理解，我要再深读一遍

-----------------------------
哥全都知道

-----------------------------
条理清晰，初学者看了也很受用。

-----------------------------
理论体系分层明确，入门者看挺好的

-----------------------------
太过空泛太过空洞



-----------------------------
有点儿像教科书唉～

-----------------------------
同类书籍大同小异

-----------------------------
有点儿像教科书，过于理论，案例分析稍显空洞

-----------------------------
理论很好，但运用不易

-----------------------------
从目录来看内容很全面，让人想看的欲望强烈。看完之后，感觉作者写得很浅，内容杂
乱，还带有大量重复内容，一段话或相同的内容甚至可以在这本书出现3-5次，真是令
人不解。但是总的来看，有助于我补充自己的采购专业知识，所以给个及格分。
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书评

我是完全的采购菜鸟，刚入这行，特意买本书来学习学习。
挑来选去结果还是买失败了，主要是我个人看不懂啊。这书读到第二部分关于价值分析
价值工程之类的我就彻底糊涂了，不知所云了，对于初学者感觉还是不适用啊。
也许等到我熟悉后能看懂，唉。  
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