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《回到基本点》通过使独立生意人重新专注于已被验证的行之有效的基本点。从而重新
激发他们做生意的活力。值得注意的是——这绝非一本教人“如何做”的书。学习如何
做这个生意的最佳途径，是进入并遵循领导人已经设置好的系统。

作者介绍: 

比尔·奎恩博士

国际顶尖级营销大师、演说家和全球知名生意建造者导师，美国佛罗里达大学教授，其
名著《建立你的时间资产》、《生产消费者力量》、《基本点》影响了全球成千上万渴
望财务自由、成功创业的人，带领他们走上自由企业家之路。
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伟大的生意建造者是被建造的，不是天生的 不要指望大学能够帮你缩小差距
去“生意大学”学习 学习的低成本 你为自己投资多少基本点5：相信你能够实现梦想
完成者获得工作报酬
成就者得到他们想要的基本点6：弄清你的生意伙伴想要什么，然后帮助他 们得到它
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故事的寓意 寻找问题——然后提出解决方案 高工资也会产生大问题
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计划工作和实施计划的两大陷阱 有缺陷的计划，只能得到有缺陷的结果
他们这种花钱计划，只会走向穷困 这种生意的生意计划 实施计划
实施计划VS．应付计划基本点10：给你做的所有事情增加价值 生意就是一个食物链
应对两大常见异议 要想分享利润，必先拥有利润 机会：终极附加价值
美国梦基于机遇，而不是低价 你是一家“机会店” 你认为它为何被叫做“这种生意”
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励志

自我提升

商业
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经济

成功励志个人提升

B2B

金融

评论

当成励志书来看了。。lol

-----------------------------
励志！

-----------------------------
可能因为听别人讲过，越读越不耐烦了

-----------------------------
2011 1st

-----------------------------
每一个生意都有它的原则最基本的

-----------------------------
这本书写的是一些人是怎么创业的，是怎么成功的。有时间的话，大家可以去看看，看
会有所启发。

-----------------------------
自从读了这本书，我脑海里总有一个声音，回到基本点！任何时候都要牢牢把握基本点
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书评

一、成功的企业是建立在基本点上的，其他一切都仅仅是作秀！
二、企业是以头活象，不是一堵灰墙。 三、不要学习经商的窍门，要学会经商。
四、很少有生意是被大事情所扼杀的，真正扼杀你的，是小事情（你们知道的，这些小
事情就是细微的、让人分心的事情，如消极的...  
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