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《营销综合实训》的内容简介：高职高专教育市场营销专业实践教学的质量和规范化程
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度，直接制约着专业的教学质量。在现有的高职高专市场营销专业教材中，用于指导实
践教学的系统性专业实训教程很短缺，各校都在呼唤着这样的专业教材面市。为此，在
中国高等院校市场学研究会和东北财经大学出版社的热情支持下，作者结合多年市场营
销专业实践教学的体会，编写了这样一本被列入“普通高等教育‘十一五’国家级规划
教材”的营销综合实训教材。
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