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一定得快人一步，多想想三年以后的故事。银行行长要有战略头脑，否则你就会失去市
场。银行失去了市场意味着失去客户，失掉机会，而这种发展机会很可能就不会再有了
。

如果银行出现了问题，那将影响到普通人的利益，甚至会威胁到社会的稳定，引起社会
动荡，作为银行家，就必须确保银行的诚信，就好像保护自己的生命一样。

作者介绍: 

张力升，工商管理硕士，专业财经记者，著有《军人总裁任正非》、《商界铁娘子董明
珠》，在大型企业及媒体工作多年。长期跟踪研究中国本土企业家的成长和发展。重点
关注企业家的成功经验和精神世界。
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成长

评论

如果需要了解银行业务，银行业近年来发展趋势，此书还是值得一读。对招商的过度美
化是显而易见的

-----------------------------
招商银行零售银行业务的三大法宝是：管理差异化、产品品牌化和服务优质化。

-----------------------------
这才是做银行么。。

-----------------------------
感觉有些拼拼凑凑，但对于想了解招行和这位掌门人的读者而言，倒也还值得一看。小
四说这种书看多了容易产生招行情结，不假，但我要纠正一下，会买看这种书的人往往
事先已经有或多或少的招行情结了。

-----------------------------
招行人的历史。现在依旧创新吗？

-----------------------------
招行的基因

-----------------------------
材料堆砌，没有干货

-----------------------------
没什么印象了。没什么收获。

-----------------------------
一般性的介绍，可看可不看，打法时间可用



-----------------------------
没有干货。人物了不起，作者太垃圾。具体化的马蔚华的百度百科而已。名字取得这么
大，内容没能配得上。

-----------------------------
前半部分可以，后半部分简直是文件和报告的摘抄。

-----------------------------
中国人写的财经类或者传记类的东西看起来真的空洞乏味，写书的人自己都不知道自己
要表打什么，毫无逻辑。

-----------------------------
“一定得快人一步，多想想三年以后的故事”——……招商银行以前成功的秘诀是靠创
新，包括“一卡通”为代表的产品创新，“网上银行”为代表的技术创新。今天，它还
在创新么？

-----------------------------
一本不错的书，推荐给金融行业的朋友！

-----------------------------
干货不多，虽然我相信马总做了不少事

-----------------------------
对招行过度美誉，有些数据方面的内容不够严谨，书的逻辑思维有点乱，主要是外部通
讯稿的拼接。瑕不掩瑜，通过这本书了解了马蔚华。

-----------------------------
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书评

笔记：1.银行最大的风险就是挤兑，意味着公众对银行不信任。
西方的谚语：银行家是第一个主动把伞借给你的人，也是雨天第一个找你把伞收回的人
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。
2009年5月12日，王岐山在中国银行伦敦分行80周年晚宴上，当着数百名的银行家的面
，直言金融危机的起因就是金融人士因为贪婪忘了基...  

-----------------------------
1.学习，学历 1949年6月出生 1岁 1968年12月下乡插队 20岁 1972年
参加考试-进入锦州铁路局 24岁 1978年
参加大学考试，吉林大学经济系国民经济管理专业 30岁 1982年大学毕业
--分配到辽宁省计委 34岁 19...  
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