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如何找到潜在的商业机遇，并从中获利？如何让企业利润呈爆炸式的增长？……答案就
在这里！《赚大钱靠行销》用通俗易懂的方法诠释了优秀企业赚大钱最重要的行销策略
和工具，以3大目标为导向，通过9把铲子的灵活运用、6大涡轮战略的学习，让你的企
业超越同质化竞争，用最小的付出换得最大的回报，在微利的商业世界里创造更多额外
的纯利润！

作者介绍: 

亚洲创富教育第一任导师，最实战的销售培训权威，杜云生创富教育机构创办人，财富
网创办人，《绝对成交》国际课程专业授权华人导师，Nation Universiry of
USA客座教授、博士生导师。

16岁从销售基层做起，并成为百科全书销售冠军。

18岁登台进行千人销售培训，轰动台湾。

25岁销售收入月超100万元。

27岁获得财务自由，是百战不殆的实战家。

1996年开始引进个人成长教育，培育、引进中国内地百位以上培训讲师，是第一个开
创创富教育先河的行业领导者。

2006年开设《绝对成交》课程，已帮助无数个人和企业倍增业绩，杜云生老师也因此
成为第一位创富教育华人导师。

近20年时间研究并效法世界第一成交大师和各行业之亿万富翁的致富模式，是成交训练
和创富教育的终生研究者。自24岁起，他以创富教育中分享的原则和个人影响力已经创
造出每年超过100万元的捐款，他是倡导捐助社会的慈善家。

著有畅销书：《绝对成交》、《赚钱机器》、《无敌谈判》、《赚大钱靠行销》、《如
何永远赢得顾客》……
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第三大关键：执行第八章 消除行销障碍的两大关键人物 关键人物之一：你自己
关键人物之二：教练
· · · · · · (收起) 

赚大钱靠行销_下载链接1_

标签

营销

评论

这本书 真TMD 太水平低下了 完全的胡扯

-----------------------------
赚大钱靠行销_下载链接1_

书评

赶紧去看看，来识破销售的谎言，无论是销售还是行销，都特么骗子。
人家都公开写书，出讲义，收钱来教你如何做个骗子，我认为，作为防骗的普通人，必
须要摸清他们会怎么骗我们以防上当受骗。
赚钱不容易啊，又不像他们，靠两张嘴皮子，几十万几十万就这么收入囊中。我靠，这
...  
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