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《化工产品营销实务》以化工产品为主要营销对象，针对化学工业中间品、涂料、润滑
油、化妆品、农药、染料等，介绍了不同类型销售岗位所面临的常见问题。以任务驱动
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的形式，对化工产品营销的市场拓展、渠道建设、产品设计、促销推广、工程投标、网
络营销等环节加以详述。

《化工产品营销实务》可作为高等职业教育的轻化工类、精细化工类、高分子专业类、
造纸类、应用化学类专业教材使用，也可以作为从事化工产品生产、销售企业营销培训
参考用书。
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