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《网店营销秘籍》是专门阐述淘宝营销创富技能的书籍。书中以浅显易懂的方式系统地
讲述了在淘宝上做营销所要做的方方面面，每一个技巧都能够实实在在地帮助店铺提高
利润，并且运用大量示例和图片，让你学得明白，一目了然。而且每介绍一个方法都有
理论支持，让你知其然，也知其所以然。

全书共分10章，每一章内容都非常扎实，每一节都可以相互独立，又一脉相承，方便读
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者随时查看学习。

《网店营销秘籍》适用于所有淘宝卖家，以及任何想在网络或者现实中创业的人士。不
管你是初涉互联网，还是网络老鸟，《网店营销秘籍》都能够为你提供非常实用有效的
网络创富技巧。
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名牌

1

****

评论

对于一个淘宝小白来说，这本真心不错，能让你熟悉淘宝的整个营销环境。

-----------------------------
淘宝的书一直都是实战主义，我喜欢的风格。
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