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莫测的商场，相信人是应该慎之又慎的。虚假的需求信息，深藏欺诈的报价，吹得天花
乱坠的广告，令人血脉贲张的利润远景，指天划地、胸脯拍得“啪啪”响的保证，纵酒
痛饮的酒桌哥们儿，都是防不胜防的陷阱，随时可能使你血本无归。孙子兵法云：知己
知彼，百战不殆。商场即战场，出没于生意场上的人，切不可忘记这一深刻的古训，永
远对周围的环境和变化保持警惕和戒备。随时随地密切注视对手的情况，如果不把问题
弄个水落石出，就仓促与对方签合同做生意，将会使自己处于极端危险的处境。
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营销要懂谋略／266 一副笑脸闯天下／268 反其道而行，独辟蹊径／269
利用好奇心，吊人胃口／271 别出心裁，奇招迭出／274
讨价还价，注意让价的技巧／276 第六篇 厚黑谈判学问第十八章
摸清底细，找到对手死穴 准备好谈判方案／282 谈判要摸清对方的底细／284
攻其软肋，找到对手的弱点／288 打一巴掌，再给一颗甜枣／290
充分准备，占据主动地位／292 谈判前要做好准备工作／296第十九章
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黑脸白脸互换，软硬要兼施／331 鸡蛋里面挑骨头／333 谈判中的“战争策略”／335
第七篇 厚黑处世哲学第二十二章 与人为善，冷庙烧香 尽力避免内讧／342
善于建立社会关系／343 一流人才最注重人缘／345 生意场上的人情投资／347
不与新闻媒体对抗／348 拉关系须知“天时地利”／350
打进陌生人的交际圈／352第二十三章 拉拢关系，有礼有节 酒席宴请好求人／356
宴席上不可厚此薄彼／358 善于赞美他人／360 礼轻情意重／362 送礼要因人而异／364
送礼要师出有名／366 怎样送最少的礼办最多的事／369
酒桌上关系，酒桌下生意／371第二十四章 为人所求，量力而行 君子成人之美／376
不要轻许承诺／377 该敷衍处且敷衍／379 模糊表态，留有余地／381
拿别人手短，吃人家嘴软／383 处理好朋友与金钱的关系／384
不要打肿脸充胖子／386 果断决策，别怕扮黑脸／387 小心被人当枪使／389
说“不”的5种技巧／390 把球踢给别人／392 拒绝时让人有台阶可下／393
· · · · · · (收起) 

活学妙用经商厚黑学_下载链接1_

标签

评论

-----------------------------
活学妙用经商厚黑学_下载链接1_

书评

javascript:$('#dir_4178270_full').hide();$('#dir_4178270_short').show();void(0);
http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd


-----------------------------
活学妙用经商厚黑学_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd

	活学妙用经商厚黑学
	标签
	评论
	书评


