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《弱者谋存:汽车美容业经营突破》从实践出发对汽车美容业的经营进行一些探讨，以
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中小型汽车美容店经营困局的突围为例，并以此为线索系统地介绍了汽车美容业当前的
经营发展模式和最新的经营发展理念，为业内经营者和准备介入汽车后市场的经营投资
者提供了切实可行的操作模式和实践参考。同时，《弱者谋存:汽车美容业经营突破》
也可以作为汽车美容业企业管理人员及其他汽车后市场经营者在工作之中的参考书。

《弱者谋存:汽车美容业经营突破》共分五章，分别介绍了汽车后市场的一些基本概念
和汽车美容业的市场形势；汽车美容店经营问题的排查，店面形象的重置以及如何结合
形象重置开创经营新局面；汽车护理品的小生产，通过产品自产进行经营挖潜，产品形
象配合店面形象在经营中的统一整合，拓展经营领域使小店面有大作为，逐步向多业态
连锁模式渗透，争取渐进式经营突围；如何将汽车美容店发展为地方化的连锁经营企业
，进一步完善汽车美容店的经营模式，开展多种模式的汽车后市场连锁项目拓展，从经
营突围到经营全面升级。
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