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《银行保函产品培训》内容简介：精彩演绎投标保函、履约保函、预付款保函等近二十
款保函新产品应用，讲解保函与贷款、票据等产品的交叉销售之道，提供道路、桥梁、
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关税、施工、设备、劳务等多行业的保函使用案例，靠关系能赢得一时，靠产品可以赢
得一世，让客户终生离不开你。

根据客户的产业链，为客户设计整体金融解决方案，而非单一授信产品，保函帮助客户
承揽工程，票据帮助客户节省财务费用，保兑仓帮助客户促进商品。

销售，让客户认同我们的商业价值。

维护客户最有效的方法是帮助客户去赚钱我们通过最详尽的案例培训，帮助您成为最优
秀的商业银行客户经理，《银行保函产品培训》提供：教练式培训，提供最真实的保函
案例模本。
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评论

2012-06 工具书，翻阅，缺少保函的风险控制内容。
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简明扼要，切中肯綮。
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书评

保函对一个公司需要资金的保障，一个公司的资金周转都已一个必不可少的担保的银行
保函，申请保函只要通过都是对公司的一种变质的改变，可能将公司推到更好的发展亚
明保函网http://yinhangbaohanwang.com/可以为众多公司担保保函申请，对于有保函
疑问的我们也是随时为大家解答，...  
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