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《服装这样卖才赚钱》内容简介：面对员工，您是否轻松自如？接待顾客，您是否井井
有条？您是否总在为选一家旺铺而头疼？您是否知道顾客进店的首要秘诀？您如何运用
促销的手段来减少库存、增加销售？您是否清楚怎样变动橱窗来提升顾客进店率？您是
否了解提升店铺3倍业绩的首要因素都有哪些？店铺经营有没有秘诀？终端店铺操作的
关键在哪里？

《服装这样卖才赚钱》将给您一个素材、一个思路、一个方法、一套运营系统，让您的
店铺业绩从此飞速增长，让您的店铺日益壮大……
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