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《销售新人的100天行动计划》内容简介：对于一名专业销售人员而言，最开始的100
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天是一段至关重要的旅程，在此期间，他需要一天天建立起自己的业务。《销售新人的
100天行动计划》包含了销售专业人士取得成功所需要的基于丰富实践经验的建议，并
且以“步步通”的形式表现，便于读者参照执行。

通常，销售人员总要面对潜在客户不接电话、不回应、拒绝见面、不肯听取自己的建议
等一系列问题。这些负面现象会严重打击销售人员目标的实现，而在《销售新人的100
天行动计划》中，读者将学会建立自信的技巧，以使目标客户积极回应、同意约见并最
终取得销售成功。

《销售新人的100天行动计划》的读者对象包含销售新手、具备一定销售经验、希望在
现有岗位上更上一层楼的销售专业人士，以及那些想要帮助自己的员工提升销售能力的
销售管理人员。
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比中国作者的编著书强多了。
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确实这本书比较一般，不确定是不是翻译垃圾的原因
但是我英语也比较烂就不好取考证
但是还是有一定营养，可以粗略看看，没必要细读，更没必要按照书里100天那样做，
有自己的思维很重要 销售重要的事模仿 更重要的事思考，  
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顾客是否乐于与我们接触并最终购买我们的产品（或服务），主要取决于他对我们销售
人员本身的看法和销售人员满足客户实际需要的能力。
连续性销售过程的一个重要组成部分是我的“Link计划”，制订该计划是为了让你在社
交上取得成功，从而为自己提供一个交际模式，找到一个可...  
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