
淘宝开店一本通

淘宝开店一本通_下载链接1_

著者:徐海霞

出版者:广东经济

出版时间:1970-1

装帧:

isbn:9787545404111

《淘宝开店一本通》以图文方式详细介绍了在淘宝网开店的基本流程和操作技巧，包括
开店前的准备、网上支付、店铺装修、开拓市场、如何使用淘宝助理、导购、发货以及
降低成本等内容，手把手教你成功开店、快速盈利。
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