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《白酒应该这样卖》是国内第一本专门为白酒销售人员量身打造的培训书，是一线销售
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人员和酒类厂商、酒类经销商必看的实战秘籍.也是酒类销售业务员和餐饮行业终端导
购员的培训宝典。《白酒应该这样卖》列举了白酒销售人员工作中经常会碰到的42个情
景，并针对每个情景给出多种具体有效的应对办法。每个小节都包含“现场诊断”、“
错误应对”、“实战策略”、“模板演练”和“白酒营销小常识”五个模块，既提出了
具体对策，又给出了详尽分析，极富针对性和实战性。

书中给出了100余个经典的语言模板，让销售人员面对顾客的任何问题都有话可说；还
提供了大量白酒知识和导购常识，帮助销售人员快速扩充专业知识，从而在销售中迅速
把握顾客心理，消除异议，扭转销售劣势，赢得销售的最终成功。

书中的方法与技巧都是作者从十余年的酒类销售一线调查中得来的“真经”，实用性和
操作性极强。以销售情景为索引，不但利于系统学习，而且便于快速查找。内容好学易
懂，让人看了就会，拿来就能用，轻松掌握白酒销售秘诀。

作者介绍: 

余以游，北京博奥问道企业管理咨询公司总经理，清华大学客座教授，中国公共关系协
会学术委员会常委。曾担任四川沱牌集团总裁助理和高级决策顾问、中国余明阳咨询专
家团核心咨询专家。

资深实战派市场营销专家、中国白酒“根据地营销模式”理论首创者，从事市场营销、
品牌运作、营销管理咨询等工作16年。既有深厚的营销理论功底，也有实际的市场运作
和企业管理经验，还有多年贴身服务客户的实战背景。

主要服务客户：开国盛世茅台酒、四川沱牌曲酒、四川舍得酒业公司、河南金星啤酒、
青岛华东葡萄酒业公司、宁夏红枸杞产业集团公司等。
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你们的酒已经过时了，现在大家都喝××酒 销售情景6 谢谢你，我们想自己选酒第六章
当客人更喜欢其他酒类产品时，应该如何应对 销售情景1 今天我们喝红酒（啤酒洋酒）
销售情景2 今天我请的是贵客，不喝杂牌酒，喝××酒 销售情景3
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白酒零售第一书！42个情景，酒类销售难题非常全，只是实际，最后要把每个例子（语
言模板）都背下来，运用到实际才行。泛泛而读。。

-----------------------------
白酒零售第一书！42个情景，酒类销售难题非常全，只是实际，最后要把每个例子（语
言模板）都背下来，运用到实际才行。泛泛而读。。

-----------------------------
教材很好！

-----------------------------
设定场景很多，语言技巧实用，有很多关于白酒酒店促销、业务人员的专业知识。适合
高中档酒店白酒促销员及中高端白酒业务员阅读。（印刷质量也不错）
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书评

白酒零售第一书！42个情景，酒类销售难题非常全，只是实际，最后要把每个例子（语
言模板）都背下来，运用到实际才行。泛泛而读。。  
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