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《顾客心理诱导术》内容简介：销售不仅要靠一张利嘴，一双锐眼，还要“有心”。怎
样才能摸清顾客心理？怎样才能让顾客被你“牵着鼻子走”？怎样才能让顾客愿意购买
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你的产品？在阅读《顾客心理诱导术》的过程中，你会发现从“心”开始，以“诱导”
为方，没有什么销售是不可能的，下一个优秀的销售员就是你！

每一个销售精英至少都是半个心理学家，要打好销售这场心理战，不仅要认识顾客、知
道顾客在想什么；更重要的是要引导顾客，告诉他们应该怎么想。用“心”销售，谁都
能成为销售专家！
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