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《网上开店创业实用教程》简介：在最新的淘宝改版中，淘宝无论是界面还是功能都发
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生了很大的变化。《网上开店创业实用教程》顺应时代的发展，把新淘宝的方方面面完
整系统地展示了出来，并且运用大量示例和图片，以浅显易懂的方式让读者一目了然，
学得轻松。《网上开店创业实用教程》不仅教技术，还教大家方法。让读者不仅能够知
其然，还能知其所以然。所以，这不仅是一本工具书，而且还是一本淘宝开店的创富指
南。

《网上开店创业实用教程》共分12章，每一章内容都非常丰富，它们之间既相互独立，
又互相影响。目录设计也很合理，可以方便读者很快找到自己想学习的内容。《网上开
店创业实用教程》适用于所有淘宝新老卖家，以及任何想在网络或者现实中创业的人士
。刚进入淘宝的卖家可以把《网上开店创业实用教程》当成一本用来入门和提高的“淘
宝字典”。而淘宝的老卖家也可以从中学到很多淘宝新改版之后的最新工具和技巧。因
此，不管你是初涉互联网的菜鸟，还是网络老鸟，《网上开店创业实用教程》都有着实
际的指导意义。
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可大概了解开淘宝店的一些情况。
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