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他曾拒绝巴菲特的入股投资

他用十余年时间成就一个商界传奇

从一文不名到中国首富，王传福如何完成这一财富神话？

剖析比亚迪成长之路，解读王传福成功密码

精彩看点：

◆王传福为什么要拒绝巴菲特的大手笔投资？

巴菲特提出要以5亿美元收购比亚迪股份，但是，王传福却拒绝了巴菲特的好意，原因
是“我们商量了一下，他如果真投进来5亿美元，就要给他20%股权，那就得稀释管理
团队的股权。”而且，如果巴菲特占有的股权太多，审批流程会很繁杂，最后国家还不
一定能批准。

◆比亚迪为何屡屡身陷“专利门”

2002年和2003年，三洋公司和索尼公司分别以侵害专利为由将比亚迪在美国和日本告
上法庭。接到起诉书后，比亚迪聘请知名律师，查找专利文献，四处搜集证据，做好了
积极的抗辩准备。他们向法院提交了答辩书及大量相关证据，否认侵犯专利。最终，比
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亚迪在美国与三洋公司握手言和，在东京战胜了索尼。

◆扑朔迷离的“富比之战”大揭秘

2006年6月，富士康旗下两家子公司状告比亚迪侵犯商业机密，并索赔500万元。

2007年7月，富士康再次以侵犯商业机密为由起诉比亚迪。

2007年12月，富士康表示第一批官方鉴定书出炉，结果表明，比亚迪存在侵犯富士康
商业机密的事实。

2008年2月，比亚迪发表公告称，送交鉴定机构的关于比亚迪侵权的资料有被篡改可能
，它或将无法作为证据被使用。

2008年3月，富士康撤销此前对比亚迪的民事诉讼，同时申请刑事诉讼。

2008年3月20日，比亚迪副总裁夏佐全被拘留，两名涉案人员分别被判处有期徒刑四年
和一年零四个月。

2008年12月，比亚迪称，公安机关已经撤销关于比亚迪的一切调查。至此，这场旷日
持久的富比大战进入扑朔迷离阶段。

◆巴菲特为何没有坚守自己的投资理念，选择了王传福？

2009年1月，底特律车展上，巴菲特为了力挺王传福，不仅亲自来到车展现场，他甚至
还主动佩戴了“BYD”的LOGO，表示自己是BYD的一分子。会谈结束后，巴菲特送给
了王传福一个钱包，似乎在寓意他对比亚迪充满信心，王传福会帮他把钱包装满。到底
是什么支撑着巴菲特对王传福的信心？

从白手起家到成为汽车业内的黑马，更引来股神巴菲特于金融风暴中入股,从而一举登
顶中国内地首富宝座。比亚迪董事长王传福决胜商海的秘诀是什么？对于巴菲特来说，
王传福的魅力和价值何在?本书将从他的经营方式、管理理念、人才观念、商业模式等
方面做深入分析解读。
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看看比亚迪汽车现在的境况吧.....外观仿冒严重，质量不过关，口碑极差，经销商内斗...
..不过貌似纯国产车都差不多一德性.......
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书评

巴菲特，一个在中国近乎神化的名字，可是他在外国人心中早已走下神坛。
王传福，最近评出的中国又一个什么首富，但最近人们才开始关注这个人却是因为他和
巴菲特联系在一起。
比亚迪，一个中国的品牌却叫了个外国的名字，在他周围争论的却是质量问题和销售奇
迹，还有就是新中...  
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