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每个人都是决策者，在工作及生活的方方面面都需要决策。然而，“正常”的决策者却
常常会做出“傻瓜式”的决策。

为创作本书，罗杰·道森先后采访了无数顶级CEO，认真听取他们的决策经验，结合自
身经历，最终总结出了这套决策指南。书中包含了大量极富实战指导性的决策技巧，对
各种不同的决策情形进行分析，帮助你在人生的各个领域做出正确的决定。

无论你是在计划更换工作，为你的公司选择一个新的战略方向，还是准备选购住房，《
赢在决策力》都是你最佳的选择。本书专为每一个渴望成功的人而写，阅读本书，你将
能在这充满竞争的世界胜任一筹。
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罗杰·道森（Roger
Dawson），总统顾问、内阁高参、地产公司总裁，美国POWER谈判协会创始人兼首席
谈判顾问，国际首席商业谈判大师、畅销书作家、知名演说家，世界上仅有的28名获颁
CSP&CPAE认证的人员之一。
罗杰·道森出生在英格兰，用不到30年的时间就从一个普通移民一跃成为总统顾问，在
美国人眼里，他是英雄的化身，是超级明星，是现代美国梦的完美注脚！
在《华盛顿邮报》看来，他是白宫红人，疯狂“谋杀”记者的胶卷，并常年周旋于美国
白宫、参议员、耶路撒冷、巴尔干等国际政治的漩涡中心！他还是为数不都可只有出入
白宫的内阁高参，他的著作曾雄踞《纽约时报》图书排行榜榜首位置30周之久，并被普
林斯顿大学、耶鲁大学等美国名校列为指定阅读书目！
除此之外，罗杰·道森所著的《优势谈判》、《绝对成交》和《优势薪酬谈判》已成为
众多销售人员和职业经理人人手一册的谈判“圣经”。作者的另一本畅销书《优势执行
力》（The 13 Secrets of Power Performance）也即将与读者见面，敬请期待！推荐序1
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21天执行计划

-----------------------------
罗杰的书，每看一遍都有新的体验，能从书中读懂的内容都跟自己的成长经历一起成长
。

-----------------------------
大咖的书，看了还是很有收获的！

-----------------------------
还算不错的一本书，建议通读一遍。

-----------------------------
做决策有几种类型，跟不同的人遇到不同事，提供不同的信息，促成决策/

-----------------------------
没有什么新的理念，但整理得比较系统。

-----------------------------
换个角度看。



-----------------------------
阅读的感觉不如优势谈判给人的冲击感那么强烈，尤其举例过多导致过于分散，但是有
些章节末尾直接给出了实际的思维导图很快捷，可以直接拿来使用倒是很不错

-----------------------------
一般

-----------------------------
翻了翻 案例倒是举了不少 没有什么兴趣读下去了

-----------------------------
我姐太厉害了。

-----------------------------
写做决定的，很多方法出自经验，实际上涉及到管理、销售、心理等基础知识。

-----------------------------
刚从书店买来。。怎么这么少人看过。。

-----------------------------
跟《绝对成交》没法比，干货比较少，但至少有干货，值得一读

-----------------------------
挺不错的，才看完第一遍，再看一遍就按照里面的方法去练习了

-----------------------------
《赢在决策力》没有《优势谈判》来的发人深省，令人肃然起敬。好的决策者需要的素
质还需要不断磨练。共九大特质，共勉：1.能够接受不确定性；2.懂得事情轻重缓急；3
.善于倾听；4.总是能让大家针对某事达成共识；5.避免模式化；6.懂得变通；7.愿意接
受软信息和硬信息；8.对事情的成本和难度有清楚的认识；9.知道如何避免雷区。最后
祭出Roger的话：You are where you are today because of the decisions you have made
in past, your future depends on the quality of your decisions in the future.
(今日汝之所至，乃昨日慧眼之功，欲展明日之宏图，必慎今日之思定。）



-----------------------------
我不太记得书本的言论了，但是，我知道他不是一本让我失望的书

-----------------------------
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书评

当你为了一个决定而搜集信息时，很多因素都可能会让你偏离自己的航线。因此，问一
些简单的问题能够减少这种偏离： 对信息接受者的提问： 1.
因为这条信息更容易获得从而我的潜意识夸大了它的作用？（可获得性偏离） 2.
因为这条信息更常见从而我的潜意识夸大了它的作用？（...  

-----------------------------
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