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《优势谈判技巧》内容简介：不管是在现代生活中，还是在现代商业中，谈判都无处不
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在。绝大多数人的人生都是一个永不停息的博弈过程。在每一次博弈中，要想实现最佳
目标，是需要掌握谈判技巧的。《优势谈判技巧》以通俗的语言，系统地介绍了为取得
谈判中的优势而应该掌握的48个技巧，具有很强的实用性和可借鉴性，可以帮助读者即
读即会，从容自如地应对各种商业活动。 

《优势谈判技巧》适合于想在商业谈判中掌握谈判技巧的各种人群。
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