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评论

多朴实的一本书！每一幅图配得都很到位！

-----------------------------
还算不错的科普书，比较笼统的对人类各种行为动作的来源原因做出了客观分析，简单
易懂，问题在于排版让我需要翻来覆去的看，本人是比较懒的所以最不爽这个。。。
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相比国内部分书籍，我还是更喜欢国外的书籍，比如这本，在语言和内容上稍有逻辑以
及重点的描述。
并且这本书单从目录以及阅读情况来看，是我看过最丰富的行为描述的书籍，并且涵盖
了从传统的动作到一些宏观行为。
作者在讲述专业的同时，也提到了一些表现自己价值观和思考的...  

-----------------------------
初看这本书的题目，以为是一本平时地摊上经常看到的诸如面相，算命之类的不靠谱的
书。但稍微看一下，发现作者原来是一位十分严谨的动物，行为方面的学者。书中所讲
述的各种内容都是基于严谨的事实或推理，于是不知不觉中居然浏览完了这本书有近五
百页的书。。。 作者以其对灵...  

-----------------------------
满满的一墙心理书籍，这本书的装订是最差的，但是没有找到《犯罪心理画像》的我还
是拿了起来。有人说它咩有实际指导意义，但我认为它教给了我们很多东西，比如无意
识的举动能够让你从对方得到很多信息，这是有巨大影响的。  

-----------------------------
这本书应该算是一本剩普类的书，关于人的一些无意识动作所反应的心理分析还是很多
的，但对于各种文化中的手势涉及较少，有一部分也仅对于欧洲文化中手势的介绍。这
并不是一本想学习社交的人值得一读的书。  

-----------------------------
关键词 护士 吸烟 瞳孔 大钢琴 腿 少女 篝火 海底捞 joke 1 吸母亲乳头 咬铅笔 咬指甲
吸烟 口香糖 2 一名优秀的护士，首先学会做一个善于说谎的人。
安慰病人，帮病人隐瞒。 3 厌恶瞳孔缩小，喜欢和害怕瞳孔放大。墨镜隐藏眼镜。 4
一百年前，腿这个词在英国是下流，...  

-----------------------------
从网上买的这本书，看完以后具体的结论没记住多少，但是从看完这本书的那一刻开始
，你会很自然的从行为学的角度开始思考问题。这其实就是最好的结果，因为没有什么
定理可以去遵循，尤其是行为，但是具体问题具体思考，这绝对是一本书能带给读者价
值最高的礼物。  

-----------------------------
戴斯蒙德·莫里斯是英国著名人类学家，著有《裸猿》、《人性动物园》等书。《男人
女人行为观察》（原文英文）曾先后被翻译成法文、意大利文、德文、荷兰文、丹麦文
、芬兰文、挪威文、瑞典文、朝鲜文和日文出版……尽管该书首次面世是在1977年，
但其内容在今天依然适用。 本书的...  



-----------------------------
人，归根到底仍是动物，可毕竟是最复杂的动物。看这本书，开始客观地去认识“人”
这种动物，同时也是打开一扇门，开始更多了解自己。这本书像一本百科书，在各个方
面介绍人的行为，真的很有意思！  

-----------------------------
好吧，什么也不要做，不过你可以思考一下，当你两手交叉放在一起的时候，你是左大
拇指在上面，还是被压在下面？哈哈  

-----------------------------
书里对很多显然的肢体语言进行了浅显易懂的分析和讨论，语言平实，娓娓道来，看着
，自己会时不时地得意下，或者跃跃欲试……  

-----------------------------
同意楼上的意见.
呵呵,当时买的时候跟我看过之后的感觉出入太大.此书在学习社交方面没有太多的提及.
但对于心理的描述还是蛮细,各种肢体语言的解读什么的都还细致.不过跟现实应用差得
太远...  

-----------------------------
（观察力） ----冷读 -----如何确认需求感 ------如何确立谈判格局
-------如何分清楚真假客户 --------如何看出对方最在乎的事
--------如何神化你所看出的事情
KEN学泰拳的时候，很怕看到别人的拳头，开始，就算别人没打中，就做出拳的动作，
我也会双手护头。那时候...  

-----------------------------
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