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《新手开网店:淘宝网开店、推广与交易(双色)》浅显易懂、操作性强，在讲解中配合清
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晰、简捷的图文排版方式，使读者的学习变得更为轻松。《新手开网店:淘宝网开店、
推广与交易(双色)》非常适合对网上开店感兴趣的读者参考，除此之外，还可用作网商
们的实践参考用书以及各种高校或培训机构的教学资料。

近年来网上店铺异军突起，成为创业、就业新模式。对于一方面希望开店创业，另一方
面又难以投入大量资金的人来说，网上开店无疑是一个不错的选择。

《新手开网店:淘宝网开店、推广与交易(双色)》根据淘宝网开店的整体流程，循序渐进
地介绍淘宝网开店准备、寻找网店货源、申请淘宝网店铺、进行店铺装修、店铺的第一
笔交易、宝贝物流全攻略、灵活运用淘宝助理、好态度提升网店魅力、好宣传开拓生意
量，以及如何吸引更多买家等全方位知识。
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网店

评论

本人做了也是有好几个月了 刚开始也是什么都不会 也被坑过 新手想做好呢
好的上家固然重要 自己的努力也是分不开的 我现在做的女装 相互学习87665370
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