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混迹金融界多年，看够虚拟数字和裁员后，柯纳希望能亲身体验活生生的世界贸易。于
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是，他卖掉房子，放弃高薪工作与城市生活。

怀揣2.5万英镑，他从摩洛哥的马拉喀什出发，在苏丹参与骆驼交易、用赞比亚咖啡换
南非红酒、把辣椒卖给印度人、到中亚当马贩子、丝绸之路押宝和田玉、巴西伐木头…
…他用最古老的方式做生意，与最厉害的商贩杀价，时而亏得一塌糊涂，时而赚得盆满
钵满。5个月后，他奇迹般地穿越金融风暴，收获5万英镑，同时也收获了不少宝贵的生
意经与满坑满谷的好玩故事。

而这场本为逐利开启的旅程，越接近尾声，越让人领悟到生活的真相……

这是一场史无前例、新鲜有趣的“环球买卖之旅”，它带领我们见识世界上一个个生机
盎然的市场，分享做生意的各种秘诀，体验经济背后纷繁复杂的人类故事。

作者介绍: 

发展经济学硕士，从事过多年公司财务和金融培训方面的工作。目前热衷于上路做生意
。
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评论

作者之所以能够与这么多地方的人做生意，重要的是1）信息2）人脉。

-----------------------------
经济学家的环球实验，虽然不能百分之百借鉴，倒是为想偶尔尝试一把生意的人提供了
好的思路：1）真正优质的产品，亲身采购押运，最好加上好的故事。2）精准的信息，
掌握最新的市场动态，当然自己也要对市场有一定的了解。3）一定把握自己的成本底
线，注意定价，鸡蛋不能放在一个篮子里，生意轮番做，只要总价有利润就可以。4）
设定时间，不要无限期沉淀。

-----------------------------
很多人说要找寻个什么旅行的意义,倒不如象这本书作者一样,自己定一个旅行主题,做一
个二道贩子,在现在和下一个旅行的国家中倒卖货物.不要想那么多,让所有的路上遇见给
你带来旅行结束后最后一麻袋的"宝藏".吃货可以设计一个关于吃的旅行,情圣可以设计
一个关于男女朋友的旅行 :)

-----------------------------



很好的故事，作者讲得也很有趣。抽空要看一遍原版。

-----------------------------
3.8

-----------------------------
我也希望有一天自己可以进行一趟这样丰富的旅程。

-----------------------------
Bought in Airport, Finished In Seoul. This is really wonderful！！！

-----------------------------
有趣的经历，旅行+行商+冒险，心生向往了。

-----------------------------
喜欢英式幽默和乐观，那种好玩的心情透过字里行间传递出来。只是如果他没有那么广
的人脉，到每个地方都有相识帮助的话，5个月内与全世界做生意，且每次涉及不同领
域，成功的可能性不大吧。我好喜欢这种国际二道贩子的故事，茶马古道、西游记的感
觉

-----------------------------
好牛逼的高富帅

-----------------------------
经济学教我们理解关系和相互作用，贸易一直在为我们提供与他人、其他文化进行交往
的动力。

-----------------------------
采访2011.Nov

-----------------------------
能让人梦见黄色的骆驼和白色的沙滩的故事

-----------------------------



竟然看了本所谓的经管书。

-----------------------------
good idea

-----------------------------
上路做生意

-----------------------------
当故事看还可以 但是不够深入吧 自己的思考也没有很多

-----------------------------
精彩！！

-----------------------------
故事挺好玩的。

-----------------------------
扯

-----------------------------
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书评

不知道是出于邦交还是出于对宗教的回避，到苏丹买卖骆驼的部分，删除了不少内容。
我觉得删除的内容和整章的情节发展有着较大的联系，故此稍作说明。 这一段：
“我有个朋友，就叫她萨拉好了。她是我认识的人里最糊里糊涂的一个
我这么说她，她倒并不介意，全当是默认了。有...  

-----------------------------
讲经济的书，在非专业不想发大财人士的眼中，往往是很枯燥无聊。所以《80趟买卖环
游地球》这样的书，最好是当作游记来看。
作者本来在伦敦金融街上过着跟其它金融人士一样跟钱过不去的平凡日子，30岁时忽然
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开始怀疑人生，继而开始报复社会：把家当卖了，怀揣5万美金出门去，想...  

-----------------------------
一开始以为里面会有大量的经济学的东西，以为作者会在每笔交易前后使用大量的经济
学原理去分析贸易成功或失败的原因，看完之后才发现：其实这是一本冒险的游记。
柯纳做的事情其实也是我在大学时代做想做的事情之一，无奈没有人家有魄力，也是由
于中国人传统的观念中牵挂太多，...  

-----------------------------
突然发现，书里的世界和我们很近。且不说占有重要篇幅的中国之行（^_^，果然玉和
茶只有我们自己懂，也毫无标准成本可言），作者找代工用的是阿里巴巴耶！黑帽龙舌
兰也有，而且好像更便宜！书里提到的那个环保木材品牌中国也有了呢，可供参考！书
里提到的茶人，就是一个叫池宗宪...  

-----------------------------
环游世界，一边流浪一边挣钱，跟大多数人一样，我也有着同样的梦想！当我看到有一
个叫Conor
Woodman的人已经做到了，并且把他的经验写成了书出版时，我跟自己说，必须买来
看看他是怎么做到的！
了解到作者是科班出身的发展经济学硕士，从事金融行业，虽说对原始的贸易市场没有
...  

-----------------------------
在国外留学的时候每次上市场营销的课程，老师们都会提到发展中国家的市场，并对所
谓的讨价还价啧啧称奇，还有一个老师因在北京的秀水花50元买了块手表而兴奋不已。
可能是因为那些所谓的发达国家号称信息过剩和制度化，让整个市场像从蛋糕模具中出
来的一样大同小异，同时，让人...  

-----------------------------

-----------------------------
总结作者环游生意的几个成功之处： 1
传统旅游是旅行社，大巴车，导游，走马观花，拍照，吃小吃。不同的景点好似不同的
主题公园。对于没心没肺的游客来说，感觉很淡。也许几年之后，我会忘了那次旅游。
而做生意的地点，是老百姓待的地方，和当地人买卖的是有价值的商品，需要...  

-----------------------------
全世界、做买卖、冒险……这是一个相当浪漫的书名，很佩服能够将这些浪漫元素聚集
在一起的起名者，这是一个足以吸引对经济毫无兴趣的人去主动翻阅的名字。事实上，
这也是一个总结性很强的名字，它概括了整本书不到二十万字的全部内容。



这是一本我以前从未见过的写作方式，它将...  

-----------------------------
刚刚入手的书，用生意的眼光看主人公，你就会发现：一个生意人坚韧的品质：自信，
乐观，能够拥有一切的"这一切都将过去的，和明天会更好的信念”。
追求金钱，买入之前爱不释手，买入后急于脱手，再之后，寻找更刺激的产品。
另外一个重要的收获就是：有些人认为能够在世界各...  

-----------------------------
这样的经商方式在过去我们叫行商，但是现在电子商务和信息的高度发展和透明。这样
的形式才少见。
曾经也有过这样的想法，把海南的特产贩卖到湖南去，然后一路走一路摆摊，但想法还
是幼稚，也很缺乏勇气。看了这本书，很佩服这个人，当然也很佩服老外安排事务的逻
...  

-----------------------------
首先，他是不是走之前就跟出版社谈好了？其次，它的利润一直赶不上路费啊呵呵，就
是个很有诚意的show罢了，不过考虑到那些删节的部分，还是很值得的看的，一个对
于当地市场不是很了解的人敢于做生意，赚不了多少，大概也就是原价进原价出……有
没有英文未删节版可以买呢？后悔...  

-----------------------------
江山/文
作为一名开辟者，他定有敢于去冒险的精神。不管带着什么样的压力，信念是一种最好
的解药。也许我们有赚不尽的钱，但把赚钱当作一种生活的方式，真相已离我们不远。
所以说，《与全世界做生意》是一本探险的小说，充满着野心与激情。不论是狰狞的面
孔还是潇洒的举动，最...  

-----------------------------

-----------------------------

-----------------------------
主人公环游世界顺便赚钱，用最原始的方法——中国叫投机倒把！倒买倒卖赚取差价，
被骗过，也赚了钱。
其实书的内容并不重要，重要的是本书告诉了我们的道理——换一种思维方式看问题。
前一阵的《北京青年》说的就是这个意思。北京青年并不是真的让我们重走青春，而是
让我们换...  



-----------------------------
好久没看完一本书。罪过、罪过。多亏此书行间距大、删节多我才有了这份信心。旅行
和生意还是别挂上勾比较好，否则就失了这份心情。不过作者生性乐观、善于总结、人
脉广～最终还是成功了。祝贺他～
换作是我，难得旅行，谁还会去这些麻烦事去做啊？！  

-----------------------------
读这本书完全是出于好奇，书的题目本身就很吸引人，环球、冒险、做生意，诸多元素
组合在一起很容易就吸引到我这种对经济学的复杂理论没有兴趣但有想要了解经济学的
人。书中讲述了作者的传奇经历：到摩洛哥（非洲西北部）做地毯生意，到苏丹卖骆驼
（失败而归），去南非进辣...  

-----------------------------

-----------------------------
把有趣的事情故事化，把无趣的部分隐形化，就造就了这本新天方夜谭。窃以为带着旅
行的心情和体验文化的目的做事情就会取得比较戏剧化的效果。实际上真实的旅途是艰
苦的，一些挫事发生的时候真的会让人肝火旺，只是这一切过了以后回顾起来都是美好
，在笔下变成趣味的故事。 实...  

-----------------------------
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