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《从零开始学电话销售全集》详细解析了电话销售的独特理念和系统的流程。摒弃了单

http://www.allinfo.top/jjdd


纯枯燥的理论阐释，针对电话赢得客户的关键步骤，结合真实案例加以分析说明，能让
读者清晰明确地了解和掌握通过电话赢得客户的种种技巧与方法，具有很强的指导性和
实用性。
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