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《推销真经:金牌推销员的21条军规》内容涵盖了推销理念、心态养成、心理素质、推
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销方法、成交技巧等领域，将推销的学问寓于一个个生动、详实的案例之中，深入浅出
地讲解推销的心理规律和实用技巧，极富启发性与可操作性。阅读这些内容，推销新人
可以了解影响客户购买行为的真实原因，能够看到使推销获取成功的种种方法，生硬的
条条框框也会在不知不觉间渗入到推销工作中最细微的地方，让推销新人能尽快掌握金
牌推销员的成功技巧。

《推销真经:金牌推销员的21条军规》用军规式的行为准则来培养推销员成功的习惯，
既可作为推销新人的入门读物，也可作为推销员自我提高的参考读物，是所有怀着金牌
推销员梦想的年轻人都不应错过的指路明灯。

推销，是现代商业活动的重要组成部分，推销员的业绩在很大程度上决定着公司的效益
，金牌推销员也往往是企业里最炙手可热的人物。

要想获得推销事业的成功，推销员要能深人理解客户的需求，针对客户需求找出有效的
解决方案，并用完美的行动完成具体工作。

优秀的推销员必须拥有如下几种素质：正确的理解推销职业；优秀的推销理念；良好的
心理素质；积极向上的心态；自我学习的习惯；与客户交往的技巧；产品推销技巧。
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