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《进出口实战(1)》内容包括出口实战的第1至4篇，即出口准备工作、出口营销、国际
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商务谈判与合同订立、国际货物买卖合同条款。《进出口实战(1)》既可作为各类进出
口企业的外贸人员、刚进入外贸领域的毕业生工作中的参考，也可为高校国际经济贸易
专业的在校生熟悉和掌握外贸流程和操作方法、提高动手能力提供帮助。此外，《进出
口实战(1)》的一些营销方法、与客户接触和谈判的技巧等内容，对从事国内贸易的企
业的业务人员也具有参考价值。
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