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《人脉圈大全集》内容简介：世界上所有人都处在人脉圈中，在自己的圈子中，你可以
呼风唤雨，一出自己的圈子，你可能处处碰壁。在中国这种社会里，个人拥有的人脉圈
既是一种取之不尽的资源，也是一种十分重要的权力。人脉圈是每一个中国人都应该知
道的人际互动潜规则。它植根于中国人的文化，它代表了你的社会地位，它令你的人脉
不断延伸，它可以为你带来滚滚财富。

人脉就是命脉是人脉圈的基础篇。社会是一个广阔的舞台，人脉会让你的生命更加精彩
。关系是能力，人情是学问，交际是艺术。唯有拥有广阔的人脉资源，你的人生之路才
会一帆风顺，你的前途才会一片光明。

人脉决定成败是人脉固的职场篇。职场是人们发展事业、一展抱负的平台、如何经营和
扩大职场的人脉圈已经成为每个人职场生涯的重中之重。拥有一个良性互动、能够自我
拓展的人脉圈，你就能够在职场中游刃有余，平步青云，一路顺风顺水。

http://www.allinfo.top/jjdd


人脉就是财脉是人脉圈的财富篇。人脉圈体现了硼一定的社会地位，这种社会地位可以
通过财富的形式表现出来。只有积累丰厚的、人脉基础，拓展人脉通道，左右逢源，才
能得到贵人相助，才能让自己的生意之路畅通无阻。

作者介绍:

目录: 上篇 人脉就是命脉 第一章 人脉就是命脉，得人脉者得先机
美国总统奥巴马是怎样炼成的 没有人脉，你的才华就没有用武之地
人脉资源是一种无形资产，是一种潜在的财富
可以没有资金或者专业能力，但不能没有人脉资源
一个人的圈子，决定了他的眼界和他所处的阶层
良好的圈子就是助燃剂，助你的事业红红火火
人脉圈的广度和深度，决定你的财富和前途
定期清理和优化你的人脉圈，保持你的人脉圈的质量
多结交一些有圈子的朋友——通过关系找关系，事半功倍 第二章
越早搭建人脉网，就越早成功 越早搭建你的人脉关系网，你就能越早成功
你能走多远，取决于你与谁同行 这个世界其实非常小——你和总统的距离只有六个人
二十几岁致力于投资人脉，三十岁以后就可以靠人脉赚钱了
想一想，你能吸引什么样的人成为你的朋友
在你利用别人前，要先创造自己的“可利用价值”
不要总是有求于人才会去找朋友帮忙
人脉投资要学会放长线钓大鱼，不要急欲一步登天 第三章
培养人格魅力，吸引人脉资源 世界上没有陌生人，只有还未认识的朋友
所有的熟人都是从陌生人开始的 学一点让对方感到相见恨晚的读心术
记住并大声喊出对方名字是成功的第一步 给自己贴上标签，摆脱“谁都不是”的状态
让别人觉得你与众不同、可以被信赖，这就是品牌
注意自己的肢体语言，别让肢体泄露了你的秘密
不要一个人吃饭——巧妙利用饭局扩展人脉圈
交往时放下功利心，以真正的朋友心态去交往 第四章 呵护你的人脉，让关系越走越近
人脉的最高境界是“互利互惠”——学会分享 你要不断地联系、联系、联系永远不要停
在别人还没开口之前，就自发性地给予帮助 绝不过度承诺——树立自己守信用的形象
别唱独角戏，让你的朋友表现得比你优秀
上半夜先为别人着想，下半夜才会有人为你着想
有些人是需要三顾茅庐的——如何挖掘优质的人脉 拜冷庙，烧冷灶，落难英雄值得交
人际交往如驾车，要保持一个安全距离 第五章 通过人际的脉络，不断拓展人脉
通过熟人介绍，扩展你的人脉链条 参与社团活动，扩充你的人脉圈
利用网络展现自己——最廉价的人脉通道 参加培训，多认识一些志同道合的朋友
处处留心皆人脉，人情练达即财富 不怕拒绝，主动出击是拓展人脉的不二法门
没有机会创造机会也要结识的那些“贵人”
多结交“贵人”——“贵人”拉你走一步，胜似自己走百步
要多结交比你强的朋友——站在巨人的肩上才能看得更远 第六章
人脉就像滚雪球，越滚动越有价值 每个人身后都可能隐藏着丰富的人脉“矿产”
记住：最大的财富不是“黄金”，而是“炼金术”
关键时刻，只有找到关键人物，才能解决问题
天下智慧皆舍得——人情做足才有“杀伤力”
有“礼”走遍天下——千里送鹅毛，礼轻情义重
话不说满，事不做绝——给自己也给别人留点回旋的余地．
人际关系的金科玉律——不批评、不指责、不抱怨
一用就灵的社交必杀技——逢人减岁，遇货添财中篇 人脉决定成败 第七章
读懂领导心理，打造支持平台 坚决服从领导，忠诚至关重要
密切联系领导，切忌敬而远之 投桃报李，不要过河拆桥 不犯“抗上”的低级错误
换位思考，站在领导的角度想问题 不卑不亢，敢向领导进忠言



能参善谋，唱好领导难唱的曲 低调做人，不和领导“抢镜” 第八章
赢得同事心理，结成事业伙伴 冷淡同事，受冻的将是你自己
各司其职，不要随便做同事的工作 显露才华，但不要和同事“抢功劳”
故意示弱，低调一点向同事求援 以和为贵，处理好同事间的矛盾
公私分明，尊重你讨厌的同事 控制自己的情绪，不和同事正面冲突
同事之间：竞争不是生死之战 第九章 征服下属心理，培养左膀右臂
征服下属，先从尊重他们开始 只有无能的将军，没有无用的兵
放下架子，融入到你的下属中 信任，对下属最有力的支持
制造竞争关系，别让下属太结盟 做根火柴，点燃下属热情之火
控制好“临界距离”，树立领导威信 制造危机感，激励下属不断进步 第十章
打动客户心理，达成互惠互利 客户是衣食父母，要常怀感恩之心
欲擒故纵，让客户“上你的当” 做个定心丸，打消客户心中的疑虑
客户永远是对的，永远不要与其发生争执 用真情感动客户，他到死都会记住你
适度“威胁”客户，提醒他不要“错失良机”
善用“同理心”，让客户感受到你和他站在同一边
倾听客户心声，哪怕是与购买无关的事 使客户保持忠诚，老客户就是聚宝盆 第十一章
摸清对手心理，巧妙化敌为友 没有真正的敌人，只有永远的朋友
得理也要饶人，给别人一个台阶下 装聋作哑，不正面接触对手的进攻
感谢折磨你的人，对手是前进的动力 有效避开雷区，不做破坏双方感情的事
掌握敌人的优缺点，对症下药 化干戈为玉帛，巧妙化敌为友
与其你死我活，还不如合作双赢 第十二章 博取“贵人”欢心，提升事业平台
不是没有才华，只是没找到识“货”的“贵人”
成功可以抄近路，结交“贵人”机会多 睁大眼睛，不要让“贵人”与你擦肩而过
以实力为饵，“钓”“贵人”上钩 主动推销自己，让识货“贵人”一眼就看中你
与“贵人”相处，少一点利用，多一点真情 拓展人脉，不断向你的人脉账户“存款”
一定要有靠山，但比靠山还可靠的是自己 第十三章 看穿小人心思，警惕人性弱点
小心马屁精，“高帽子”暗藏杀机 警惕小喇叭，稍有不慎就会让你臭名远扬
对付“假凤凰”：他狂任他狂，明月照大江 留心“祥林嫂”，唠叨会抹杀你的激情
红牌警告，远离外柔内奸的伪君子 别栽倒在“老油条”的城府下
不要招惹小人，对小人要懂得怀柔之术 职场反击战，把小人打得抬不起头来下篇
人脉就是财脉 第十四章 先推销自己，再促成生意 信誉是人际关系的基础
不要计较那一点点得失 小事成名，大事成功 真心相对，坦诚相见 让自己与众不同
不能喝酒就找个能喝的 掌握饭局潜规则 扩大自己的曝光度 给别人一个喜欢你的理由
学会积极表现自己 第十五章 靠朋友赚钱，而不仅仅靠自己 选择有用的冷庙烧香
洞察对方是否可以深交 结交优势互补的朋友 真正为对方着想 雪中送炭，最暖人心
有恩于人，不可不忘 不需要帮助时也要保持联系 求老朋友要不卑不亢
借朋友钱不如给朋友钱 第十六章 生意的成交只是关系的开始
真正的关系始于生意成交之后 关系不要一次用完 知恩图报，以善从商
只谈关系，不谈生意 超出预期的无私行动 不要忽视任何一个人 记住，机会只有一次
第十七章 呵护你的关系，别让生意夭折 帮助人而不刺激人 谦虚谨慎，低调做人
一味地迁就并非良策 有了裂痕要迅速弥补 饶人一条路，伤人一堵墙 别忘了你的老关系
好马也吃回头草 善于“装模作样” 第十八章 经营人脉资源，做大自己的生意
看清楚谁是你的“贵人” 和一流的人在一起 多认识一些带圈的朋友 巧妙利用名人效应
小心驶得万年船 第十九章 营造关系网，让生意越滚越大 提升你的人脉竞争力
扩大自己的交际圈 把重点放在20％的关系上 有八种人际关系必须拥有 积累关系的要诀
花花轿儿，人抬人 利用家庭结交关系 组织一些活动或聚会 利用同乡发展关系
与别人交换人脉关系 随时随地积累你的关系 第二十章
良好的政商关系，是做生意的助动力 建立良好的政商关系 求人之后别忘了谢人
赞美要不留痕迹 帮助他人取得成功 关系也要讲分寸
· · · · · · (收起) 

人脉圈大全集_下载链接1_

javascript:$('#dir_5360758_full').hide();$('#dir_5360758_short').show();void(0);
http://www.allinfo.top/jjdd


标签

人脉经营

中国

好

商业

人际

111

0

评论

正在在打开第一页，过来查询一下，发现没有评论，实在可惜！
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