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《赚钱老板不会告诉你的消费经济学》内容简介：在这个世界上，仅存在两种人——给
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别人设下陷阱的人和落入陷阱而被别人操控的人。“给别人设下陷阱的人”通过不断地
制造各种各样的商品陷阱来赚钱。“被别人操控的人”在不知不觉中落入“积分、打折
、酬宾、限时购买”等各种圈套中。所有能获得巨额利润的生意背后，给别人设下陷阱
的人都会想尽一切办法夺走你口袋中的钱，而“低价格”是最好的突破口，因此，简单
地了解一下他们设置陷阱的手段和赚钱方法，并将其运用到生活中，可以看清隐藏在消
费表面下的真实世界，避免落入消费陷阱中。
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日本
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固定与变动成本

评论

虽然讲的都是最基本的经济学原理，但对于我这个小白来说也算启蒙啦。

-----------------------------
前半部分还算能看，后半部分就是个诈骗犯的自白，恶心。

-----------------------------
会把他读完大概是因为是日本人写的，有些有点意思，但是看完也忘了。

-----------------------------
10分钟读物
最受不了既然想要简化表达生活中经济学，竟然还要有很多数学公司和图表 差评

-----------------------------
好枯燥啊～=_= 反而更想去迪士尼了而已……



-----------------------------
用某考拉的一卡通借的书~还不错呢~

-----------------------------
201503

-----------------------------
做个小生意，打打闹闹看的书。

-----------------------------
一般般，收获不大，道理不深。

-----------------------------
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