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《欺诈原理》内容简介：欺诈，在穷鬼的字典里被定义为：采用诡计、欺骗和不诚实的
手段进行的欺瞒。但美国玩转社会的人士都不这样说。他们没有先入为主的“对”或“
错”的概念。骗子们将欺诈定义为“通过非法、不道德而且有趣的方式获取令人瞠目结
舌的个人收益”。

作者认为要把“欺诈是不对的”这种想法从你的脑袋里赶走。这只是由一种不想让你获
得成功的弱势文化所灌输给你的颓废想法。《欺诈原理》的幽默说法是：“欺诈是伟大
的，做好它，你就能成为大骗子。确实，某些大骗子进了监狱，但是，进入监狱只是通
向富裕的康庄大道上的一条减速带。”

这就是《欺诈原理》风行美国的原因。

作者介绍: 

杰夫•克莱斯勒，先后就读于埃克塞特大学、普林斯顿大学和弗吉尼亚大学法学院，毕
业后在俄罗斯当过英语教师。现在是美国最受读者欢迎的幽默派作家，由他担任执行总
编的《我的华尔街日报》也成为幽默派作家的大本营，他本人的幽默专栏是网络上转载
量最多的文章。美国喜剧中心频道以及其他一些幽默电视频道都以高额出场费邀请他出
任嘉宾。他创作的直播情景剧《美国人》一直拥有很高的收视率。他与多名总统竞选人
一起参演了《枪杀信使》一剧，为奥巴马当选总统立下汗马功劳。他也是爱丁堡艺穗节
和格拉斯哥喜剧节的常客，其幽默剧总是最受欢迎的压轴戏。他因此获得了比尔•希克
斯精神奖的“最发人深省戏剧奖”。
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第一编 为什么欺骗？
1而且为什么不是你？
那些大骗子比你强吗？当然不是。他们仅仅是知道了一件你不知道的事情：欺骗是通向
永恒财富之门最快捷、最有保障，也是最辉煌的道路。
你曾经有过欺骗的经历吗？对你的费用报告、你的高尔夫成绩，以及你的妻子？你绝对
有过。但那样的欺骗为什么没让你致富呢？
尽管目前处于经济不景气时期，但是仍然有数万亿的美元在全球经济中流动。你当然可
以拿到一些，但是，也只能是在你采取了行动之后。爱迪•麦克马洪不会开着一辆扎满
气球的汽车，手里挥着一张两亿美元的支票，到你的门口耀武扬威。
因为你已经告别了往日的浑浑噩噩，成为了他们中的一员，开始了靠欺诈致富。
你当下制订的获得财富的计划是什么？找份工作？投资？买彩票？还是等着祖母仙逝？
股票能够给予你的，或许只是10%的回报。投身一项事业？好啊，这就和一个人想要靠
攒下每月的薪水购买一艘游艇的情况一样。就算是能让人快速暴富的房地产业，敢承诺
给你的也就是五年之内赚100万。这就算是快速暴富了吗？如果这样的话你还不如在失
败者大街和破产道的拐角处，乞求命运能够出现转机。
大多数这样的计划，都需要进行研究，需要投入时间和精力。阅读本书相对来说更快、
更容易，而且也更有趣。不需要等五年的时间去赚得那100万美元，可以试试一年收入
5亿美元、花2500万拍部电影，或者花2.1亿美元打场棒球。通过欺骗，你的投资能够得
到300%、40000%，甚至50000000%的回报，这是完全有保障的。
为什么要欺骗呢？因为大家都在欺骗：运动员、娱乐明星、政治家以及大企业的行政管
理人员。他们通过使用类固醇、整形手术、假唱、假账、后门交易、电脑做票机以及令
人眼花缭乱的五花八门的手段，都走上了那些久经考验的，能够指向金钱、名声和荣誉
的欺骗、撒谎以及背信弃义之路。你也能这样做，而且你能比他们做得更好。我将会助
你一臂之力。
欺骗，在穷鬼的字典里被定义为“采用诡计、欺诈和不诚实的手段进行的欺瞒”。但是
，我们这里不这样说。这里是一个安全的地方，没有判断，也没有先入为主的“对”或
“错”的概念。欺骗，被《骗子英文词典》定义为“通过非法、不道德而且有趣的方式
获取令人瞠目结舌的个人收益”。
有读者可能会说：“但是，杰夫，欺骗好像是不对的。”
是吗，朋友？嗯，它没有错，也不是什么坏事，它也不会把你送进地狱，绝对不会。把
认为欺骗是不对的这种想法从你的脑袋里赶走。这只是由一种不想让你获得成功的弱势
文化所灌输给你的颓废想法。请听我说，欺骗是伟大的，做好它，你就能成为大骗子。
确实，某些大骗子进了监狱，但是，进入监狱只是通向富裕的康庄大道上的一根减速钉
。
让我马上消除一个魔咒：“我们没有团结一心。”在“财富”里没有“我们”的说法。
波浪会抬起所有的船只，但是仅限于一两英寸而已。那些目的明确的欺骗一旦爆发出来
，就能将你和你昂贵的船只提升到一个难以想象的极乐和财富的高度。
为什么欺骗？很简单：金钱！金钱！金钱！
这就是你这样做的原因，是你参与到这场竞赛里的原因。最低的工资是6.55美元。每小
时！你是否意识到，要想获得你靠一次欺骗就能够得到的金钱，你一天需要花多少个小
时在“打工”上面？很多！或许超过十小时！
打工？不用了，非常感谢你。
欺骗？很好，我愿意。



当你在考虑你应该赚得的报酬的时候，想想你周围其他骗子的收入，这项工作很重要。
将你的收入从他们的底线开始算起，这是因为一个将改变你生命的简单词汇的存在——
“基准线”，即通过比较同行业的收入来确定你自己的薪水标准。通过基准线的办法，
你的收入不需要与你的能力和水平挂钩，你只需考虑你的同行的所得即可。例如，特权
标签在美国全国橄榄球联盟里，意味着一名选手获得了他所打位置前五名选手的平均薪
水；在美国职业棒球大联盟仲裁听证中，会对情况类似的选手进行比较，诸如此类。谁
来定你的薪水？你的同行。谁来定他们的薪水？他们的同行。谁是他们的同行？你。就
像埃尔顿•约翰逊在《狮子王》中所唱的：这是财富的循环。
这只是取了其中之一来设定标准，其实已经很高了。有多高呢？考虑一下某些欺骗行业
内的某些大骗子的所得。
商业
在安然公司破产前的三年里，公司的29名高管在股票的出售中获得了十亿美元以上的收
入。2007年，一个标准普尔500企业的首席执行官，平均的年收入合计是1420万美元。
你不在平均数里，你是一个骗子。那些正接受调查的首席执行官比其他的首席执行官多
赚70%以上。想想你打算干的事情，“调查性”的上涨是可以保证的。
还记得6.55美元的最低工资吗？科宝•克拉维斯•罗勃兹公司的亨利•克拉维斯在2006
年赚了4.5亿美元，也就是每天130万美元，每小时超过了51000美元。2007年，理查德
•福尔德在搞垮雷曼兄弟的同时，赚得了4500万美元。这可是每小时17000美元。哈哈
！最低工资和欺骗工资哪个更好呢？
如果你仍然不为之所动，不妨看看这个最为真实的图表：
首席执行官与工人平均工资比率
1980年—42:1
1990年—85:1
2000年—531:1
2050年—140,000,000:1 (按比例推断)
你肯定不想成为一只工蜂，你希望成为蜂王，在装满金钱的蜂巢中快乐地鸣唱。
体育
巴瑞•邦兹在其职业生涯中，光薪水一项，就赚到了大约1.88亿美元。罗杰•克莱门斯
的薪水大约为1.33亿美元；马克•麦格威尔的薪水大约为7500万美元。这样的大约相当
不错，因为所有的家伙都属巨头了。
如果你靠欺骗仅进入到某一个大联盟内，你也能干得相当不赖。一名全国橄榄球联盟的
运动员，平均工资是200万美元多一点。最低工资在28.5万美元至82万美元之间，这主
要取决于你行骗的时间长短，也就是所谓的在职业队混了多久。美国职业棒球大联盟运
动员的最低薪水是40万美元，而平均薪水超过300万美元。美国篮球职业联赛球员的薪
水在40万美元到130万美元之间，而篮球界的平均水平在580万美元。这些收入都是相
当可观的。
大学的体育界收入也很不错……这只是对于教练来说的。大学橄榄球队教练每年的收入
为95万美元加奖金。篮球队教练每年的收入为80万美元以上。俄克拉荷马州的麦克•
斯度普斯一年中能拿到600万美元。考虑到他一直紧跟大骗子巴瑞•斯威泽尔的步伐，
我很肯定，他已经让每分钱都落袋为安了……这就是本书所提倡的方式。所有的这些钱
，都只是通过教橄榄球，或者被英国人叫做“甜蜜的球拍”的东西，就能到手！
在按大学教练方式致富的过程中，最为美妙的事情是，你的球员替你干了所有的工作。
你吸取了他们的血泪、汗水和青春，而他们却一无所获——没有后续的待遇，没有赢球
奖金，也没有演讲费。他们必须每天义务上场，奋力拼搏，因为他们在争取大学学位。
哈！最后一次有“学位”的人买票登上俄罗斯宇宙飞船是什么时候？哈哈，天知道。
娱乐业
娱乐明星用假乳房、潜规则快速、大量地搞钱。那些所谓的宣传费，从席琳•迪翁140
0万美元的克莱斯勒代言费，到凯瑟琳•泽塔•琼斯来自T-Mobile公司的2000万美元的
代言费，再到那些在《挑战大钟》节目中飚高音让我高兴，从我这里挣50美元的家伙，
都统统靠边儿站。
在娱乐行业，骗子们赚取的通常是“正常”的收入。琳赛•罗翰每年的薪水为750万美
元；帕丽斯•希尔顿在电视、电影、模特以及私人场合的走秀中，赚取的金钱高达150
0万美元；布兰妮•斯皮尔斯通过巡回演出赚取了数千万美元；出演一集从头到尾都是
废话的《老友记》能揽入100万美元；保罗•麦克卡特尼的身价大约为10亿美元；而像



汤姆•克鲁斯、朱丽亚•罗伯茨和乔治•克鲁尼这样的明星，在一部电影里露个面，就
可以分别赚到1500万、2000万和2500万美元。
在心里牢记，尽管从技术层面看，这些家伙在“工作”，但他们的“任务”所含内容很
有限——微笑、重复一些话语、大叫“不要被汽车撞了！”一类的话——因此他们被归
类在了欺骗的名录之下。你应该提的问题不是“为什么我们会称呼这些名人为骗子？”
而是“为什么我没有制作自己的明星招贴画？”
2 欺骗简史
日期 欺诈史上的伟大时刻
混沌初开 上帝创造了天与地。他工作了六天，却开了七天的发票。
公元前星期四蛇用以苹果为原材料的毒药，将亚当和夏娃从伊甸园产业理事会中驱除。
公元5世纪墨丘利接到了奥林匹克的禁令，不准使用翅膀提高成绩。他成为了
贸易、利润与商业之神并锁定了运送鲜花的业务。
1206年
成吉思汗提出了并购亚洲有限公司的建议。在遭到粗暴的拒绝后，他残暴地掠取了这个
地区，建立起历史上最大的统一帝国……一直到谷歌的出现。
1555年 莫斯科维公司成为第一家联合股份制注册公司。
1556年
莫斯科维公司成为第一家欺诈其投资人，并且付给其首席执行官巨额解雇费的公司。
1611年
詹姆斯国王从一个宫廷小丑处偷得了《圣经》的原稿。他从电影改编权上赚了数百万。
1787年
特拉华州是首个批准美国宪法的州。该州人口一万，拥有9999个按照允许企业“强奸
、杀人、掠夺和焚烧”的法律成立的企业。
1789年
萨缪尔•斯拉特使用偷来的技术建立了美国首家大获成功的棉纺厂。千真万确。
1792年
交易商在曼哈顿南部地区建立了股票和债券交易所。管家和司机的狂喜之情溢于言表。
19世纪70年代约翰•D•洛克菲勒将标准石油公司建成一个大型的垄断企业。该公司一
旦破产，石油将永远不再是经济或者政治问题，永远。
1919年
黑袜丑闻震惊了棒球界，让棒球主管人士和纪录片制片人变得有钱有势。在棒球界，欺
骗永远也不再是一个问题，永远。
1926年
SATs系统引入。千百万富裕的美国人明白了，特权相对于美德，就像欺骗相对于勤劳
工作一样。
1929年
由作家约翰•斯坦贝克策划了股票市场的崩溃，以便推广其即将面世的《愤怒的葡萄》
一书。
1943年 Fidelity
Investment（富达投资公司）创立，开创了企业名称所表达的意思与其商业理念正好相
反的伟大传统。（其名字Fidelity英文原意为“忠诚”——译者注。）
1969年 欺骗性的登月工作在月球岩石行业的施压下开始。当20世纪80年代
MTV在真正的、强悍的月球上登陆的时候，那些西洋镜就被拆穿了。
1969—1989年
迈克尔•密尔肯通过欺诈实现了名利双收，他是暗淡宇宙中的一颗闪亮之星。
1977年
戴维•贝克维兹，也被称为“萨姆之子”，对纽约市发动了恐怖袭击，并将死尸像“支
出金额”一样划掉。
1979年
恶魔降临佐治亚州，在那里，他被一个名叫比尔•盖茨的游手好闲的年轻人所击败。恶
魔将捆绑软件和Windows Vista的概念，作为对盖茨的奖励。
20世纪80年代
百事公司编造了“百事挑战”活动的竞争结果。被击败的可口可乐引入了新可乐，但是
一直没有再恢复元气。



1985年 安然公司成立了。其种子资金由路西菲尔与毕尔兹巴布私人股权公司提供。
1988年
本•约翰逊赢得了奥运会金牌，签署了利润丰厚的赞助合同，合同上标明了非同寻常的
“兴奋剂不退款”条款。
1993年
帕丽斯•希尔顿在她的首部电影《愿望人》里露面，她所扮演的角色是一个沙滩上的女
孩。浑然一体的时空在颤抖。
1995年
在网景IPO成为技术层面上的一次荒唐得意想不到的财富大运之后，Pets.com在监狱的
洗衣房开始孕育。
1998年
马克•麦克格威尔打出了70个本垒打，他长出了第三只胳膊，在肯塔基德比中位列第五
。
1998—2006年纽约大检查官艾略特•斯皮泽尔长期服用咖啡因，他用几年的时间彻底毁
了留给世人的完美骗术。
2000年 在佛罗里达州为了“总统”的“选票”而“计票”。2002年
萨班斯•奥克斯利法案签署。公司管理人员现在需要为证明账目真实和别人找出的账目
漏洞负责了。
2003年 杰森•布莱尔因为在《纽约时报》上编造虚假新闻而被炒，他后来通过
写书、巡回演讲赚钱，现在他正在嘲笑你。
2004年 在俄亥俄州为了“总统”的“选票”而“计票”。
2006年
肯•雷假死，他在地中海中部的伊比沙岛上购买了度假别墅，该别墅紧挨着艾维斯和霍
法的别墅。
2010年 你购买了本书，并认真学习。
· · · · · · (收起) 
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骗子

管理

评论

骗子坏人是不顾一切的成为有钱人，然后看心情要不要重新第二回合做个虚伪的好人。

-----------------------------
难得作者能大言不惭地说出“怎样我就是道德沦丧”，真想为他的坦率打五星啊。但还
是不行，这书我不觉得好笑也不觉得有用，自以为了不起的列举了一堆常识性的诈骗案
例再加上自以为幽默的吐槽，潜台词始终是「妈的我为什么一直没能参与到他们肮脏的
利益分配当中我不甘心呀」。不过看看作者简介就知道他已经达到目的了，某种程度上
倒算励志。反复列举几个固定套路的手段看得我心累，真想让他到中国来长长见识。

-----------------------------
欺骗是工具，是智慧，这些技巧需要训练，需要很长时间的付出，而目的地，是你自己
。而当你做了，你就知道这就像水龙头一样，不是想开就开，想关就关的。

-----------------------------
好吧，我原谅哪些看不懂这些书的人。这本书入木三分的揭示了那些充斥于美国社会的
虚假谎言：自由、资本、民主和爱。当我们掀开那些金碧辉煌的大厦一角，想把头探进
去看看那些遨游于上流社会的天之骄子的生活的时候，我们却惊愕的发现，我们只能在
那里找到一地的粪便、血肉与渣滓，他们靠这个来伪装自己，他们靠欺骗来逃避惩罚。

-----------------------------
读了三分之一就让人无语了，文笔一般，内容很烂，都是举例，没系统没实操，防骗都
谈不上，无非说那些名人如何欺骗公众，除了让人变得愤世嫉俗些外毫无用处。

-----------------------------
: B848.4-49/4244-3

-----------------------------
我无法想象那些给了满分的人是抱着怎样的看法，但是你要明白，他是个讽刺幽默作家
啊。天，我当时怎么会买这书



-----------------------------
整本书都是说欺诈不错，很好之类的，但是具体的诈术，只字不提，不带这么坑人啊。
回头一想，不错，它欺诈了我……

-----------------------------
垃圾人写的垃圾书。操

-----------------------------
无聊之作，既无视道德，又没有方法论可以拆解的垃圾作品

-----------------------------
无其说这本书让人囧不如说豆瓣上的书评让人囧。本书的原义是讽刺抽打加调侃、外带
一点点的教人如何不上当，却被一帮没脑子的家伙想当然的看成是成功学教材。更坑爹
的是没看过的人也写了长长的评论——成功学汝妹！【果然是什么样的人就能看到什么
样的内容么】【呸！】

-----------------------------
幽默至极。辛辣讽刺。

-----------------------------
全书就是一本脱口秀啊= =

-----------------------------
男女老幼基础防骗指南终极版，上至期权股票，下至雇老妈子、还房贷，骗子会用什么
，我们教什么；骗子怎么骗，我们怎么教；骗子跟谁合伙，我们介绍谁给你认识；骗子
怎么溜号，我们教您怎么逃跑。和“心学”有相同之处，也确实适合那些不懂变通的人
学一学。刚直不阿，说好听叫正义感，说难听叫智商不够

-----------------------------
颠覆价值观的一本书啊！果然骗子坏人是不顾一切的成为有钱人，然后看心情要不要重
新第二回合做个虚伪的好人。

-----------------------------
寡！



-----------------------------
看标题还以为是学术著作。既然翻译成中文了，那其实应该增加几篇中国篇的才对。

-----------------------------
纯嘲讽而已，毫无技术含量。。。

-----------------------------
淋漓尽致的简单分析

-----------------------------
狗血

-----------------------------
欺诈原理_下载链接1_

书评

“这世界唯一的真相，就是它充满了谎言。”
在读完了《欺诈原理》之后，我得出了这样一个结论，而这个世界各个角落发生的种种
，无不在证明我的结论是正确的。
在韩国，人们在自己的身体和脸上造假，甚至连性别都要伪造；在等级森严的日本，人
们礼貌地向上级鞠躬，心里却在想着...  

-----------------------------
这是一本每个企业管理者都应该读的书。读完后对怎样管理员工又有了一番新的认识。
比方说大规模裁员这种事情，我相信很多管理者都曾遇到过，处理起来是非常麻烦的。
因为你必须得照顾员工的情绪，处理不当会导致公司形象受损。而怎样通过“欺诈”让
他们欣然接受这个事实其实很简...  

-----------------------------

-----------------------------
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-----------------------------
1、上帝真的只干了六天的活，却开了七天的发票。不然礼拜日是咋来的嘛。
2、作者的文风极具口语化的喜感，每读一章就像是一个叨叨不休的中年新闻控在你面
前扯了一大堆的大白话，虽然都是扯淡，但是从这种嬉笑怒骂中你也可以看到美国社会
的另外一个侧面。 3、这一路来自于美国...  

-----------------------------
图书馆借来的书，借阅时喵了几眼简介，觉得挺有意思，
拿回家读了60多页就看不下去了，一直再举例子，说这个欺骗，那个欺骗，但是根本就
没有提到如何行使一段欺骗。。。。全都是废话，没有一句实用的，书名如此，作者也
是个穷光蛋。  

-----------------------------
以前看到过一句话， 这世界上最赚钱的方法都写在刑法里
。。。始终觉的很有道理，另外骗子方法方式什么的，
最接近生活的，有一部电视剧叫做《毛骗》 大家可以看看，
另外这本书我是看不下去， 可以推荐另一本书，  

-----------------------------

-----------------------------
在遥远的美国社会，生活着这么一群人，他们巧妙地去欺骗人，然后获得非常丰富的财
富。如果在我们中国这是会被大众唾骂的。但是他们就是行，为什么？我们有没有想过
呢。
这是当然，和我们社会形态意识不一样。可是我们也看一看，我们的社会还是存在着和
他们一样的东...  

-----------------------------
事实上我们看到的好多的现象都是欺骗现象，比如挂羊头卖狗肉，我们拿他们没有办法
吧。比如吃不到葡萄说葡萄酸，我们也把他没有办法吧。很多很多，但是我们都没有去
反抗他们，就任他们呢继续发展下去，没有办法啊，这是大家都公认的了事情。
但是为什么有那么多的人...  

-----------------------------
不知道是翻译的原因还是文化差异，读的过程中无法判断哪些是开玩笑的说法，哪些是
严肃的叙述。 看了2/3看不下去了。
列举（也可能是编造--很大程度上）了各种数据、实例，来说明自己的哦一些观点。总
的来说，这本书本身就是一个大的欺诈。  



-----------------------------
在遥远的美国社会，生活着这么一群人，他们巧妙地去欺骗人，然后获得非常丰富的财
富。如果在我们中国这是会被大众唾骂的。但是他们就是行，为什么？我们有没有想过
呢。
这是当然，和我们社会形态意识不一样。可是我们也看一看，我们的社会还是存在着和
他们一样的东西...  

-----------------------------
此书并不适合天朝屁民阅读，除Paris Hilton、Donald Trump、安然、George W
Bush这类人物外，大都不知道作者在说什么。
谎言无处不在，区别只是谎言的圆满程度，在天朝，你得忍受赤裸裸的被强奸，而在米
国，至少外表看起来还是光鲜华丽。 大众永远都是愚昧的，即使你是数学精...  

-----------------------------
怎么评论那么好，全是托吧？内容空洞，举的例子大多也很牵强，唯一的优点就是作者
文风的幽默。
本书是揭露了不少欺诈现象，涉及美国的政治，体育，娱乐，商业，具体是否属实则有
待考证，而作者将贫富差距，歧视，不平等的根源简单地归结为欺诈，实在难以服人。
而且将欺诈提升到...  

-----------------------------
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