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《富爸爸冠军销售(财商教育版)》内容简介：生活就是一场销售秀，每个人都在做推销
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：你销售的可以是一种生活态度、一种价值观，当然也可能是任何一种产品或服务。“
富爸爸”认为，只有发现自己的销售能力和沟通能力，才能提高财商，最终赢得财富。
《富爸爸冠军销售(财商教育版)》这本书的作者辛格在销售界闯荡30年，曾多次荣获“
全美销售冠军”。作为“富爸爸”顾问之一，他在《富爸爸冠军销售(财商教育版)》中
从销售的角度阐释了富爸爸的创富理念。

在《富爸爸冠军销售(财商教育版)》中他通过对商业领域的观察，理解和实践以新颖、
独特又通俗的拟人手法，提供了一种出色的销售培训计划，还讲授了许多可以立刻上手
操作的技巧：教你如何识别你属于哪个“品种”，如何迅速发现、定位和提高你的销售
技巧；还揭示出5种简明易懂又至关重要的创收技能，教你如何发展源源不断的优质客
户，始终把财运掌握在自己手中。
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布莱尔·辛格，资深作家、演说家，他积极推动当今商业领域中个人和组织机构的行为



变迁，作为“富爸爸”顾问之一，负责传授商业领域所需要的首要技巧——推销技巧。
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学习到了非常多有用的干货！

-----------------------------
销售人员的品质（五种狗）、精神（习惯拒绝）与途径（长期投资与培训）。和客户打
交道的流程比较笼统

-----------------------------
改变思维方式，营销方面要减少防御心态，控制自己的情绪，需要无数次的历练和修正
。可能出于形象化的讨论，对于狗的分类，反而造成理解上的混乱，不如直接拿出干货
比较适合自己。营销重要，有更多的可选择书目，富爸爸系列这个有益的东西不多。

-----------------------------
以狗自居这样合适吗

-----------------------------
销售狗分为五种，量体裁衣要因地制宜。更多是心态上的改变吧，好的销售要说“我能
我愿意去做我做到了”。办法总比困难多，努力总比等死强。既然注定要做销售就撇掉
畏难情绪，好好努力好好做吧。

-----------------------------
每一个人都有自己的性格优势，发挥所长在合适的领域就能成为好的销售。识别他人的
优势和劣势，管理激励整合，就可以打造出高绩效的销售团队

-----------------------------
因为对销售有畏难心理，所以我给的分数高一些。对其他人不一定。
1.要通过实践习惯被拒绝 2.潜意识达到从能做直接过渡到做，中间不要有但是。just do
it

-----------------------------
几种狗的类比让人印象深刻。你的财富、你的权利还有你的幸福，都会随着你的交际能
力的提高而越聚越多。如果你梦想着有一天自己能成为某个领域内的领袖人物，那么你
就要不断地努力提高自己的销售能力，因为正是这种能力造就了伟大的领袖。正是他或
她推销某种信念的能力使人们的生活乃至人类的历史发生了彻底的改变。

-----------------------------
首先介绍五种类型的销售员（狗），分别阐述其优缺点，然后过渡到混种狗以及管理狗
，再从心态、精神方面励志鸡血（迎接挑战、抑制负面、喝彩成功、发挥意志），情绪



、拒绝、职业发展。可惜后面内容太杂不成系统。

-----------------------------
书中干货很多，但也许因为翻译有误，表述模糊导致各种狗看起来大同小异，但这一步
恰恰是书中最犯贱的部分，也是支撑后半部分的唯一奠基石。

-----------------------------
销售

-----------------------------
大学major in marketing，
实习从事销售，专业对口而我对自己是否适合本职是怀疑的，这本书给了我很大的信心
。有不同类型的人就有不同类型的销售，也许很多人的观念里销售员是某种固定模式，
我要做的就是发现自己属于哪里

-----------------------------
对销售另眼相看，学会提高自己的销售能力

-----------------------------
我是金毛猎犬

-----------------------------
听起来本书有点自相矛盾，可是混种狗确实才是我们进化的目标

-----------------------------
从销售经理如何识别销售人员类别并进行训练开始讲起，说到如何识别客户类型，如何
识别自己的类型，第一份推销工作类型，最后提到如何自我训练，贯穿始终的就是要平
静看待他人批评，识别自身情绪，但不要深陷其中；稍稍模仿客户身体语言可以拉近彼
此关系

-----------------------------
说服别人就是一种销售。正确理解批评和拒绝，批评和拒绝是别人的心态和情绪反应与
自己无关，更不是冲自己来的。

-----------------------------
几种狗的比喻，非常喜欢。



-----------------------------
首先吐槽豆瓣锁定我的账户，硬要绑定手机，真是不考虑用户感受的表现！给差评！
首先读这本书是冲着富爸爸穷爸爸之后来读的，又因为马上要从事制造业的销售工作，
心中迷茫寻求定位。这本书我是跳着读过的，描述有些重复啰嗦，前部分分别描叙了各
种销售狗的品种和特性，鼓励发挥每种销售的性格特长，不追求大而全。针对各种销
售狗采取不同的销售策略。但是后面又推崇超级混种狗，在原有性格基础上学习其他销
售狗的特长，丰富健壮自己。
后段告诉我们要从批评和拒绝中强化自己的心智，掌控自己的情绪；
另外销售人员要有乐观积极的心态，做到我看到了、我愿意做、我做到了。just do it
不要背负太复杂的心里压力，不停的学习领悟学习领悟，让自己不断升华上台阶，相应
的报酬也会随之增加。

-----------------------------
习惯被拒绝+从能做过渡到直接做，不要有但是。

-----------------------------
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《富爸爸，穷爸爸》的作者第一次通俗地说明了富人的秘密，他通过自己亲身经历印证
了走向财务自由的首要观念，在这一点上穷人和中产阶级与富人有天壤之别：穷人和中
产阶级让自己为了钱工作；富人则让钱为自己工作。在这个观点的基础上，作者进一步
阐明了资产与负债的定义和关系...  

-----------------------------
这本书的理念很新颖，但是作为一名销售员，我们最看重的还是业绩，新概念并不能提
升业绩，传授实实在在的方法才是最根本的，建议做销售的同仁们还是看《销售圣经》
吧。 http://www.douban.com/subject/3631947/  

-----------------------------
你的财富、你的权利还有你的幸福，都会随着你的交际能力的提高而越聚越多。
如果你梦想着有一天自己能成为某个领域内的领袖人物，那么你就要不断地努力提高自
己的销售能力，因为正是这种能力造就了伟大的领袖。正是他或她推销某种信念的能力
使人们的生活乃至人类的历史发生了...  

-----------------------------
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书本里面又很有趣也很科学的对销售人员做了分类，而且是用狗的种类来区分，像狗一
样的销售员，哈哈，这个比喻我喜欢。
分类的好处是，找到你自己以及你下属的种类，激励自己和他们在各自类别上的发展，
然后做一些混种训练，而不是像以前那样，所有的销售员一个模式培训...  

-----------------------------
开始行动
从去年开始自己的创业之路，接触了不少富爸爸的“粉丝”，为什么称之为“粉丝”，
因为他们只拥戴，只幻想，却没有实际行动。还有极大部分的富爸爸“粉丝”，都只看
过一本或者两本书而已，这个其实不能怪他们，第三本《富爸爸投资指南》难度确实非
常大，除非你已经是...  

-----------------------------
读完印象不深，大概是强调销售的风格，市场营销和推销要结合。 1.
S（推销）×M（市场营销）=＄（销量） 2. S/M=推销所付出的努力
（S=推销，M=市场营销）
这是一个简单的公式，它表明，你所做的市场营销越多，你推销时付出的努力就越少。
3. 基本上，人们总是愿意和自己喜欢和...  

-----------------------------

-----------------------------
很惊讶，这本书为什么都没有人从团队管理的角度来看呢？其实是一本很好的团队管理
书籍。横看成岭竖成峰，每个人看这本书的角度都不同吧。
每个人看这本书的角度都不一样，有些是从销售的角度，把自己往各种狗的特质上靠，
希望自己能学到什么；有些是想要得到销售手段的进阶，...  

-----------------------------

-----------------------------
害怕被拒绝是我们内心深处的恐惧。其实是害怕自我被否定。需要改变被拒绝后的心理
反应模式，我们越能影响别人，我们的财富增长也会越快。  

-----------------------------
这本书其实更适合销售管理人看也就是所谓
“的驯狗师“怎么样用好自己的销售狗团队和怎么培训自己的狗团队（比如：建立基本
的规则、不要在狗犯错的时候讽刺，要纠正，多鼓励等）
还没入职或刚刚入职销售的可以有个初步的定位，找到个好的驯狗师很重要。在不改变
自己特性的情况...  



-----------------------------
对销售的分类很新颖，不过，话说，销售确实是狗，在美国是狗，在中国也是一样。想
赚钱嘛，在哪里都要低三下四的，站直了，把钱赚了的事，哪都没有。接着说正文，文
中介绍了5种狗：
1，比特犬：话唠，勤奋，不要脸，这是我对这类狗的评价，一说到这种狗，让我立马
想起...  

-----------------------------

-----------------------------

-----------------------------
一直就很喜欢富爸爸系列的书，现在从事销售的我再看过这本书之后，最大的感觉就是
每个人其实在某种方面都有着狗的特质。这本书不仅适合销售员看，也适合管理者看。
五种纯种狗，混合狗等等，让我印象很深。不期待自己会是五种混合狗，但是每种狗身
上都有值得学习的地方，我们需...  

-----------------------------
最初读这本书的时候有点不太适应，主要是“狗”干扰了理解，但越往后读，就越跟着
作者的思路走了。
前半部有点枯燥，但又不能不读，唯有了解各类销售狗的特征和习性，才可能继续下面
的篇章。
觉得后半部还是很注重实用的，从字里行间能体会到，销售这一行，很看重情商，情绪
化...  

-----------------------------
《富爸爸 穷爸爸》：要增加你的“资产”，让你的钱帮你赚钱！
这是一本关于提升财商的书，理念让人耳目一新。
决定拥有很贵的房子，而不是很早地开始投资，讲对一个人的财务和生活造成冲击： 1.
本来可以用来投资的资本将用于支付房子的各种高额、...  

-----------------------------
乍一看，以为本书是一本告诉业务员怎么做销售的指导性书籍，读了大部分之后发现，
这其实更加适用于销售管理人员的阅读。
它根据销售人员的性格特征，将销售人员分成5种类型的人。
销售管理者需要认真辨别自己手下的业务员的特质，然后将他们放在最合适的位置，让
他们去面对最擅...  



-----------------------------
富爸爸穷爸爸，是很不错的理财观念书籍，里面有很多穷爸爸和富爸爸的话，穷爸爸会
说：”我消费不起！”
而富爸爸会说：“我要如何才能消费得起”，再去找寻解决方案。
这样，词汇形成思维，思维形成现实，现实成为生活！欢迎大家和我一起讨论富爸爸和
穷爸爸。可以加我QQ：22970...  

-----------------------------
本来我也不相信的，但我试过之后，是真的能赚到钱，第一次我就赚到了200美金。因
为本意是试试罢了，试了一个月，也没有着力去发布什么，但也有200美金了。200多
美金相当于人民币
1500多，哈哈！赚钱就是原动力，后来我就开始尽量多的发表，赚得也更多了。 难...  

-----------------------------
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