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《好点子•口才制胜:每天学点口才术》内容简介：教你如何成功地与任何对象开始及
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结束一场谈话？如何跟你的上司或下属进行有效沟通？如何成为办公室里最受欢迎的人
？如何成功主持一场会议？你曾经吃过不会说话的亏吗？虽然有实力，却因为不会说话
而输给竞争者？如何打破沉默、巧解僵局？想要开口成章直击人心，答案就在《好点子
•口才制胜:每天学点口才术》中！一人之辩，重于九鼎之宝；三寸之舌，强于百万之
师。懂得说话的智者。他说的话像钥匙和密码，能满足人们的需要或解决人们的问题、
愚者说的话，就像噪音，话多烦人又让人听不出重点。你要当智者，还是愚者，关键就
在于你有没有掌握谋定而后言的口才制胜法则。好口才是成功的敲门砖，是成功的助燃
剂！这辈子只能这样吗？NO！与其抱怨“输给他我很不甘心”，不如奋起直追，从现
在开始每天学点口才术。

作者介绍: 

孔谧（加籍华人），MBA硕士、英语语言学学士，辅修国际经济与贸易。拥有十多年跨
国公司与高校的多元文化工作、学习经历。曾任跨国公司董事长秘书、总裁助理、发展
战略部高级职员，国际文化传媒公司合伙人等职。现任东北大学外籍专家，致力于国际
文化、教育合作项目的开发，国际合作伙伴公共关系的维护与学院国际化的建设，同时
致力于中、西方高等教育及企业管理的研究与咨询工作。

翻译并著有《成长的法则》《学会独自去面对》《自信课》《豪猪的生活智慧》《无畏
的希望》《改变才会有机会》《世界上最伟大的谈判家》《在组织中工作》等十多部文
化教育、心理励志及经济管理类图书。
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有点帮助，知道怎么更好地与人沟通

-----------------------------
一直用故事来做比喻，但是有些故事不太通俗，有些故事不论前因。但是大部分说的都
不错，还是比较适合想学习口才的人

-----------------------------
这本书呢，里面有些东西呢，还是可以看看，但语言太过空泛，具体事列有些不符合实
际情况
。弃了又看，看了又弃，决定雪藏这本书。最近在看卡耐基的书，挺符合我胃口的，强
推卡耐基的书

-----------------------------
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