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做生意是一门学问。俗话说：商场如战场。这是个强者生存的时代，
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不论你选择自我创业，还是在公司里打拼，都必须熟稔生意经所传授的经

典招数。

周扬的《小老板的生意经(同行绝不告诉你的42个赚钱诀窍)》从众多

小老板成功经营经验中提炼出来42个赚钱诀窍，摒弃枯燥的说理和说教，

通过许多平凡真实的小老板成功案例来阐述赚钱的奇招妙计。但愿小老板

们在读后能够茅塞顿开。获益发财！

其实，赚钱是一门系统的科学，《小老板的生意经(同行绝不告诉你的

42个赚钱诀窍)》中的赚钱智慧都来自于我们身边的故事，通过阅读本书，

你会发现：只要用心，赚钱一点儿也不难！

作者介绍: 

周扬

毕业于北工商大学会计专业，有成功创业的经历，对于公司的经营管理有自己独到的见
解。本书是作者走访了多家小店，与店老板交流后总结出来的创业经，以此献给走在创
业路上的各位小老板。

目录: 前言第一章 小老板的8个成本控制诀窍 1.练就选货的火眼金睛，控制成本有妙招
2.是在本地批发市场还是去外地特色市场，怎样进货才最划算？
3.刊用互联网采购能行得通吗？ 4.降价=自杀？
5.淡旺季的压货成本不一样，该怎么办呢？ 6.库存最小化与利润最大化哪个重要？
7.两元店，一件商品也能卖出5元的利润？ 8.巧遇同行，团购进货价格低第二章
小老板的7个赚钱渠道 1.是选择多个供货商，还是就要一两家供货商？
2.歪门的进货渠道—包销余货 3.针对高利润产品赚钱越多 4.算盘常打打，钞票一大把
5.一口价的买卖也会巧赚钱 6.借鸡下蛋——到这里找钱去
7.20％的客户带来80％的利润第三章 小老板的8种特色经营
1.这个行业都是大厂家，我是小本买卖，一年也能挣100万？
2.大家都不想做的生意就不做吗？ 3.特色小店该拿“亲情”做噱头
4.视觉推销，小店装潢设计要让人“刻骨铭心” 5.投其所好，让你的客人享受到归属感
6.多一点儒雅，少一点功利，文化气氛要搞足 7.小资一族的“天堂电影院”
8.返璞归真的花草种子店第四章 小老板的6种宣传推广小窍门 1.明亏暗赚有奇方
2.特价：不止降价这么简单 3.第一印象“抢”顾客！
4.做个聪明的老板，花小钱有大效应的另类秘籍
5.运用“借誉术”让名人为你的店铺做广告 6.免费赠品的杀伤力不可小视第五章
小老板的8种高效管理金点子 1.让懒人负责考勤
2.以“薪”换“心”来增加员工的积极性 3.引进“鲶鱼”，让员工紧张起来
4.用错人，管理就像在水面写字 5.沟通是一种无“薪”激励
6.从光杆司令到团队领袖，把“我”变成“我们”
7.施些“小恩小惠”，他们才会“生死相许” 8.让亲人做自己的员工得考虑周到第六章
小老板的有闲人生 1.40岁之前用健康换金钱，40岁以后用金钱换健康
2.小老板压力的缓冲剂 3.让宽容成为你生活的一部分 4.如何兼得“鱼”和“熊掌”？
5.不要让别人偷走你的时间
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评论

大致翻了一下感觉是重点的东西！~
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