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《任正非的竞争智慧》内容简介：每个著名企业家都有其独步天下的“秘技”，也是其
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最耀眼的闪光点。华为的核心优势即竞争力超群。华为自成立起，一直与众多国际巨头
贴身肉搏，最终成长为世界最大的通信设备供应商之一。在瞬息万变的通信行业，在多
年的“血拼”中，任正非如何让华为保持超群的竞争力？

张雨编著的《任正非的竞争智慧》分析了任正非在华为企业运营管理、组织建设、文化
培养上的诸多举措和言论，全面解读任正非给华为注入强心剂，打造“凶悍”华为的方
方面面。他是如何保持企业内的“加班文化”？如何通过“不断打乱”来保持企业的旺
盛创新能力？又是如何“强行”引入规范流程，保证华为严格而规范的创新进程？《任
正非的竞争智慧》中这些独特的竞争智慧，值得所有企业管理者学习。

作者介绍: 

毕业于中国政法大学法律系，毕业后从事媒体工作近十年。先后就职于《南方都市报》
《东方早报》等多家媒体，当过记者，做过编辑，后在香港《星岛日报》集团旗下星岛
环球网任职。现为自由撰稿人。
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商业与管理

Hao

评论

“狼性”文化、高薪人才用人策略和时代的选择，造就了今天的华为。内容有一定启发
，但书的的案例式结构个人不是太喜欢。
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