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《秒杀成交!超级商用读心术》真的很难但是读完之后很难不让业绩倍增，最生活化的
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实景拍摄照片，让艰涩的理论一目了然！最具逻辑性的说话策略图标分析，让你在情况
判断时更有依据。最真实的社会新闻事件，让你培养侦探抽丝剥茧的读心能力。这是一
本越读越有趣，越嚼越有味的商务秘籍！史上第一本，专为华人市场设计的商用读心术
洞悉客户内心，评估合作风险，培养商务谈判掌控能力，提高交易成功率，从这《秒杀
成交!超级商用读心术》切入，达到业绩目标更容易。

作者介绍: 

台北艺术大学戏剧系，出校门后欲成为横跨喜剧、商业、谈判、销售、爱情和读心的领
域鬼才。

他是台湾第一个开班教授「商用读心术」的讲师，成功协助无数中小企业突破经营困境
。

如今定居上海，将事业版图延伸至对岸，现为两岸华人企业咨询顾问，继续传授业务主
管们以读心术提升业绩的诀窍。
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标签

谈判

读心术

人际沟通

营销

方法

心理

评论

台湾人的书。前面的还值得看看。可是后面的都是讲的微表情的，。对于每个人的表情
的表现都是不一样的，花这么大的力气的话我觉得还是太浪费了呢
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书评
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